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1. Vorwort

Sehr geehrte Leserinnen und Leser,

die Vermogensentwicklung der Reichen und Superreichen spricht Bande. Selbst die
Finanzkrise 2007 — 2009 hat an den Vermodgen der oberen Zehntausend nicht ritteln
kénnen. Eine Studie der Boston Consulting Group zeigte, dass die Verluste in diesem
Bereich der Gesellschaft bezogen auf diese Finanzkrise bereits 2011 wieder ausgeglichen
waren. Auch durch die aktuelle Wirtschaftskrise, ausgeldst durch das Corona-Virus, wird

es nicht anders werden.

Woran liegt das? Haben Superreiche einfach mehr Gliick als Verstand?

Nein! Aber was sie dem durchschnittlichen Bundesbiirger voraushaben, sind versierte

Berater(innen).

Die Gewinner der letzten Jahre sind eindeutig diejenigen Investoren, die ihr Vermoégen
hinsichtlich Steuern, Inflation, Diversifikation und Liquiditat strukturiert geplant haben.
Auch der Nachlass sollte im Sinne der Familie organisiert sein. Und hierflir braucht es
Experten, die all diese Aufgaben libernehmen und interdisziplinar zielfiihrend im Sinne

des Kunden agieren.

Das lhnen vorliegende eBook soll die Potentiale der Private Wealth Police als All-in-One —
Konzept fir eine Vielzahl von individueller Losungen zum Vermogensschutz,

Vermoégensnachlass und Vermogensmanagement beschreiben.

Schon André Kostolany sagte zur optimalen Vermogensaufteilung, dass man 1/3 in Aktien,
1/3 in Immobilien und 1/3 in Anleihen investieren soll, und flgte hinzu; auch 1/3 im
Ausland. Vermutlich hatte er aufgrund der aktuellen Zinssituation und

Uberschuldungsproblematiken eher Wihrungen statt Anleihen gesagt.

lhr

Kot/ =—

Seite 1




2. Private Wealth Police

Die Private Wealth Police, (manchmal auch kurz "PWP"), ist eine Versicherungslésung der
Vienna-Life Lebensversicherungs AG Vienna Insurance Group mit Sitz in Bendern /
Liechtenstein. Entwickelt wurde die PWP bereits 2012 von Rolf Klein aus Krefeld. Ziel war
und ist es, ein Produkt zu kreieren, mit dem ein moglichst umfassendes Wealth

Management, fiir jeden Vermdgenstrager individuell, umgesetzt werden kann.

Die Potentiale der PWP sind riesig und umfassen das Vorsorge- und Nachlass-
management sowie das Finanz- und Vermogensmanagement, Ubersichtlich in der

folgenden Graphik dargestellt:

Gestaltungs-

privileg
Vermégens- Todes-

schutz fallschutz

Individuelle

Fonds- und ;

Zertifikate- Vorsorge Pensions-
auswahl planung

Flexible
Aufteilung " Steuervermeidung
- jederzeit Vermégen bzw. -reduzierung
anderbar (i.S.d. EStG)
Diverse
Vermégens- Liquiditats-
verwaltungen planung

Whole-Life _ Generationen-
Tarif Steuervermgdung planung
bzw. -reduzierung
(.S.d. ErbSt und
SchenkSt)

Die Private Wealth Police verzahnt diese Eigenschaften. Insbesondere durch ihre enorme
Flexibilitat ist die PWP auRergewdhnlich und bietet zudem hervorragende Vermogens-

schutzfunktionen.
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3. Das Vermoégensnachlass-Konzept

Nur eines ist im Leben wirklich sicher - irgendwann werden wir sterben. Wenn wir doch
von unserer Endlichkeit wissen, warum beschaftigen wir uns dann nicht mit den daraus

resultierenden Konsequenzen fiir die Angehoérigen und Hinterbliebenen?

Die meisten Menschen in Deutschland, etwa 70% versterben, ohne ein Testament zu
hinterlassen. Von den verfassten Testamenten wiederum sind laut Statistik die meisten

durch formale Fehler ungliltig oder gehen am eigentlich gedachten Ziel vorbei.

Frage: ,Wissen Sie, was mit lhrem Vermogen geschieht und wie es um die Versorgung
Ihrer Familie bestellt ist, wenn Sie morgen versterben sollten?” Fast niemand kann diese
Frage richtig beantworten. Andererseits sind im Rahmen der Vermdgensnachfolge oder

Schenkungen haufig genannte Ziele meist die Kernpunkte dieser Fragestellung:

o Absicherung der Familie

« Vermeidung oder Reduzierung der Schenkung- bzw. Erbschaftsteuer

« Zuordnung des Nachlasses (Wer soll was bekommen?)

o Streitvermeidung

« Vermogensschutz

« Finanzielle Unabhangigkeit im Alter

. etc
Das Ihnen vorliegende eBook soll insbesondere die Mdoglichkeiten einer individuellen
Gestaltung im Sinne des Nachlassmanagements mit einer Versicherungslosung aus

Liechtenstein aufzeigen.

Zitat: Wer in einem Testament nicht bedacht worden ist, findet Trost in dem Gedanken,

dass der Verstorbene ihm vermutlich die Erbschaftsteuer ersparen wollte. (Peter Ustinov)

3.1 Die gesetzliche Erbfolge

Stirbt jemand ohne Testament oder Erbvertrag, so tritt die gesetzliche Erbfolge (gemaR §
1924 BGB) ein, dabei werden die Verwandten in verschiedene Ordnungen eingeteilt.
Durch die Anwendung des Ordnungsprinzips (zunadchst Erben 1. Ordnung, dann 2.
Ordnung etc.) ergibt sich, dass zum Zeitpunkt des Erbfalls lebende nahen Verwandten alle

weiter entfernten Verwandten von der Erbfolge ausschliel3en.
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3.2 Die Erben erster Ordnung

Dies sind die Abkommlinge, also die Kinder, Enkel usw. von demjenigen, der etwas

vererbt (Erblasser). Die Kinder erben zu gleichen Teilen. Lebt ein Kind des Erblassers zu

diesem Zeitpunkt nicht mehr, treten an seine Stelle dessen Abkommlinge.

Erben 1 Ordn ung

oo

Erblasser

\/’

Ehegatte,/

eingetragener Lebenspartner

Nichteheliche
Kinder

Eheliche Kinder

v

v

Enkel

Enkel

Adoptierte Kinder

v

Enkel

3.3 Die Erben zweiter Ordnun

g

Dies sind die Eltern des Erblassers und deren Abkdmmlinge. Ist ein Elternteil verstorben,

fallt der auf ihn entfallende Anteil an seine Abkommlinge, also an die Geschwister des

Erblassers.

Erben 2. Ordnung

v

v

Vater

Mutter

{

Halbgeschwister

Geschwister

'

v

Nichten/Meffen

Nichten/MNeffen

Halbgeschwister

v

Nichten/MNeffen
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3.4 Die Erben dritter Ordnung

Dies sind die GroReltern des Erblassers und deren Abkdmmlinge. Diese Ordnung

kommt zum Tragen, wenn beide Elternteile verstorben sind.

Erben 3. Ordnung

' ' ' !

GroBvater GroBmutter Grofvater GroBmutter

Y ‘ v v | Y

Tanten/Onkel Tanten,/Onkel

Cousinen/Cousins |-+— —= | Cousinen/Cousins

Die Erben vierter oder fernerer Ordnung sind noch weiter mit dem Erblasser entfernt

verwandt.

3.5 Der Ehe- bzw. Lebenspartner

Der (iberlebende Ehegatte, der mit dem Verstorbenen zum Zeitpunkt des Todes in
glltiger Ehe gelebt hat, ist ebenfalls gesetzlicher Erbe. Leben die Ehegatten im
gesetzlichen Gilterstand der Zugewinngemeinschaft, erbt der Ehegatte neben
Verwandten erster Ordnung (Kinder, Enkel) die Halfte. Die andere Halfte erben die Kinder
zu gleichen Teilen. Bei kinderlosen Ehen erbt der liberlebende Ehegatte, vorausgesetzt,

die Eltern des Erblassers leben noch, 3/4 des Vermaogens, die Eltern je 1/8.

3.6 Die Erbengemeinschaft

Gibt es nach Verwandten- oder Ehegattenerbrecht mehrere Erben, so kommt es im Falle
des Todes zu einer Erbengemeinschaft, wenn kein Testament oder Erbvertrag
abgeschlossen wurde. Jedem Miterben steht entsprechend der Erbquote ein Anteil am

Gesamtnachlass zu.

Wichtig! Grundsatzlich kénnen nur alle Erben gemeinschaftlich Gber den Nachlass

verfligen.
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3.7 Die nichtehelichen Lebensgemeinschaften

Der Partner einer nichtehelichen Lebensgemeinschaft gehort nicht zum Kreis der
gesetzlichen Erben. Dies wird in der Regel véllig unterschatzt und Arger ist im Fall der

Falle vorprogrammiert.

Wichtig! Hier ist ein Testament dringend zu empfehlen. Aber selbst eine
testamentarische Losung hebelt keine Pflichtanteilsanspriiche aus. Zudem fiihren diese
Erbschaften schnell zu immensen Erbschaftsteuerzahlungen. Durch richtig gestaltete
Lebensversicherungsvertrage kann man den (berlebenden Partner aber finanziell

absichern.

3.8 Pflichtteile

Das Pflichtteilsrecht beschrankt die Testierfreiheit eines Erblassers. Das bedeutet, dass
der Erblasser seine nahen Angehorigen wie Eltern, Abkémmlinge und Ehegatten von der
Erbfolge ausschlieRen kann, aber ihnen gesetzlich trotzdem ein Pflichtteil zusteht. Der
Pflichtteil ist ein persénlicher Anspruch auf Zahlung einer Geldsumme in Hohe der Halfte
des Wertes des gesetzlichen Erbteils. Pflichtteilsberechtigt sind der Ehegatte, die Kinder
und die Abkémmlinge der Kinder, sofern sie nicht mehr leben. Sollte der Erblasser keine

Abkdmmlinge haben, so haben auch die Eltern einen Pflichtteilsanspruch.

3.9 Wie hoch ist der gesetzliche Pflichtteil?

Der gesetzliche Pflichtteil betragt die Halfte des Wertes des gesetzlichen Erbteils. Wie
hoch der gesetzliche Erbteil ist, bestimmt sich wiederum nach den Vorschriften des
Blrgerlichen  Gesetzbuchs (BGB) wund ist abhangig von der jeweiligen
Familienkonstellation (Familienstand und Giterstand des Verstorbenen, vorhandene

Verwandte). Hier sind zahlreiche Fallvarianten denkbar.

Kinder im Sinne des Abstammungsrechts des BGB oder adoptierte Kinder, Ehegatten und
eingetragene Lebenspartner des Erblassers sind stets pflichtteilsberechtigt. Entferntere
Abkommlinge (Enkel, Urenkel usw.) und die Eltern des Erblassers sind nach § 2309 BGB
nur dann pflichtteilsberechtigt, wenn kein Abkdmmling, der sie im Fall der gesetzlichen

Erbfolge ausschlieBen wiirde, den Pflichtteil verlangen kann.
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3.10 Pflichtteilserganzungsanspruch

Aus verschiedenen Griinden werden schon zu Lebzeiten groflere Vermogenswerte an
einzelne Erben oder Dritte verschenkt. Der so genannte Pflichtteilserganzungsanspruch
stellt sicher, dass Pflichtteilsberechtigte dabei nicht zu kurz kommen. Durch den Anspruch
wird der Pflichtteilsberechtigte so gestellt, als ob die Schenkung nicht erfolgt und damit

das Vermogen des Erblassers durch die Schenkung nicht verringert worden ware.

Gleitende Ausschlussfrist fiir den Pflichtteilserganzungsanspruch Die Reform im Erbrecht
sieht ab 2010 vor, dass die Schenkung fir die Berechnung des Ergdanzungsanspruchs
graduell immer weniger Berlicksichtigung findet, je langer sie zeitlich zurilckliegt

(Abschmelzungsmodell oder Pro-Rata-Regelung).

Beispiel: Eine Schenkung im ersten Jahr vor dem Erbfall wird dann voll in die Berechnung
einbezogen, im zweiten Jahr jedoch nur noch zu 9/10, im dritten Jahr zu 8/10 usw.
berlicksichtigt. Damit wird sowohl dem Erben, als auch dem Beschenkten mehr
Planungssicherheit eingeraumt. Sind seit der Schenkung allerdings 10 Jahre verstrichen,
bleibt die Schenkung unberiicksichtigt. Dies gilt auch, wenn der Erblasser nur einen Tag
nach Ablauf der Frist stirbt. Schenkungen unter Ehegatten: Ehegattenschenkungen sind
gesondert zu behandeln. Sie sind faktisch gegenlber Schenkungen an Dritte schlechter
gestellt. Bei einer Ehegattenschenkung beginnt die 10-Jahres-Frist - und damit auch die

Abschmelzung des Wertes der Schenkung - erst mit Auflésung der Ehe durch Scheidung

oder Tod.

3.11 Pflichtteilserganzungsanspruch bei Lebensversicherungen

Lebensversicherungen zu Gunsten Dritter auf den Todesfall- und Erlebensfall, die im
einem Dritten (z.B. Ehegatte, Kind etc.) zu Gute kommen soll, fallen nicht in den Nachlass,
weil es Schenkungen auBerhalb des Nachlasses sind. Probleme kdnnen dann entstehen,

wenn ein Pflichtteilsberechtigter einen so genannten Pflichtteilserganzungsanspruch hat.

Ausnahme: Man setzt den Dritten unwiderruflich als Begiinstigten ein. Das bedeutet
allerdings, dass diese Beglinstigung nur mit Zustimmung des unwiderruflich Beglinstigten
riickgdngig gemacht werden kann. Richtungweisendes BGH-Urteil im Erbrecht Um

bestimmte Angehorige weitestgehend vom Erbe auszuschlieRen, nutzen viele den
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Abschluss einer Lebensversicherung, die im Todesfall und Erlebensfall an einen

Beglinstigten ausbezahlt wird.

Den Pflichtteilsberechtigten, also nahen Angehorigen, geht hierbei eine angemessene
Beteiligung am Nachlass verloren. Der gesetzlich geregelte so genannte Pflichtteils-

erganzungsanspruch soll sicherstellen, dass die ,,Enterbten” nicht zu kurz kommen.

Der Bundesgerichtshof (BGH) hat enterbte Hinterbliebene im Streit um ihren Pflichtanteil
an Lebensversicherungen des Verstorbenen gestarkt. Die Richter in Karlsruhe entschieden
am 28.April 2010, dass sich die Hohe des Pflichtteils kiinftig nach dem Rickkaufs- oder

Marktwert der Versicherung zum Todeszeitpunkt des Erblassers errechnet.

3.12 Das Erbrecht des Staates

Sind keinerlei gesetzliche Erben vorhanden, so ist der Staat gesetzlicher Erbe. Hier ein
Losungsbeispiel: Das Geldvermogen kann in eine Lebens- oder Rentenversicherung
eingebracht werden und Uber das Bezugsrecht wiirde zum Beispiel nach dem Tode eine

gemeinnitzige Stiftungen die Vermogenswerte aus der Versicherung erhalten.

3.13 Die Erbschaft- und Schenkungsteuer

Nicht nur die sieben Einkunftsarten im Sinne des Einkommensteuergesetzes nutzt der
Staat, um Steuereinnahmen zu generieren. Durchaus umstritten (aufgrund der
,Doppelbesteuerung”), aber dennoch Gesetz ist auch die Besteuerung durch den Erwerb

von Vermogen oder z.B. Rentenleistungen durch Erbschaft und Schenkung.

Im §1 ErbStG werden die steuerpflichtigen Erwerbe aufgezahlt, die der Erbschaft- bzw.

Schenkungsteuer unterliegen.

a. Der Erwerb von Todes wegen (§3 ErbStG)
b. die Schenkung unter Lebenden (§7 ErbStG)
c. die Zweckzuwendungen (§8 ErbStG)

d. die Vermogen einer Familienstiftung

Die personliche Steuerpflicht (§2 ErbStG) tritt dann ein, wenn der Erblasser, der Schenker
oder der Erwerber zum Zeitpunkt des Erwerbs einen Wohnsitz oder gewo6hnlichen

Aufenthalt im Inland hat (unbeschrankte Steuerpflicht).
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3.14 Die Steuerklassen

Die Erwerber, also die Erben bzw. die Beschenkten, werden jeweils nach dem

personlichen Verhaltnis zum Erblasser bzw. Schenker in folgenden drei Steuerklassen

eingeteilt. Aus der folgenden Tabelle kann man die Steuerklasse (§15 ErbStG) ablesen.

Steuerklasse | Erbfall Schenkung
Ehegatte ja la
Kinder, Stiefkinder ja la
Enkel, Urenkel ja la
Eltern ja Nein
(Ur-)GroBeltern ja Nein
Eingetragener Lebenspartner ja Nein

Eltern nein la
(Ur-)GroBeltern nein la
Geschwister ja la
Neffen, Nichten ja la
Schwiegereltern ja la
Schwiegerkinder ja la
Stiefeltern ja la
Geschiedener Ehegatte ja la

Alle anderen Erwerber ja la

Steuerklasse Il

Steuerklasse Il

Beispiel: Der Erbe ist der Bruder des Erblassers = Steuerklasse Il

3.15 Die Freibetrage

Neben der Steuerklasse sind bei der Berechnung der Erbschaft- bzw. Schenkungsteuer die

Freibetrage zu bericksichtigen. Diese Freibetrage sind bei einem Erwerb von mehreren

Personen gesondert anzusetzen und bei jedem Einzelerwerb gesondert anzusetzen und

bei jedem Erwerb in voller Hohe abziehbar. Jedem Kind steht zum Beispiel fiir den Erwerb

vom Vater als auch von der Mutter der Freibetrag in Hohe von 400.000 € zu. Wer welchen

Freibetrag (§16 ErbStG) erhilt, kann man aus der folgenden Tabelle ablesen:

Steueln“e Persone nkreis Freibetrag

Ehegatte 500.000 €
Lebenspartner 500.000 €
| jedes Kind 400.000 €
Enkel 200.000 €
alle anderen 100.000 €
1l alle 20.000 €
" alle anderen 20.000 €
Zweckzuwendungen 20.000 €
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Beispiel: Der Bruder ist der Erbe. Er hat die Steuerklasse Il. Somit erhalt er einen

Freibetrag von 20.000€.

Die Freibetrage konnen auf einen Zeitraum von zehn Jahren verteilt werden. Nach dem
Ablauf von zehn Jahren steht der Freibetrag erneut zur Verfligung. Allerdings missen

frihere Erwerbe innerhalb der letzten zehn Jahre addiert werden (§14 ErbStG).

3.16 Die Versorgungsfreibetrage

Der Uberlebende Ehegatte bzw. eingetragene Lebenspartner und das Kind bzw. die Kinder

erhalten zusatzlich zum Steuerfreibetrag ein besonderer Versorgungsfreibetrag (§17

ErbStG) wie folgt:

(Uberlebender Ehegatte bzw. Lebenspartner 256.000 €
Fiir jedes Kind ...

bis zu 5 Jahren 52.000 €
mehr als 5 biszu 10 Jahren 41.000 €
mehr als 10 bis zu 15 Jahren 30.700 €
mehr als 15 bis zu 20 Jahren 20.500 €
mehr als 20 bis zu 27 Jahren 10.300 €

Kiirzung der Versorgungsfreibetrage

Der dem jeweiligen Erben zustehende Versorgungsbeitrag wird gekirzt, wenn der Ehe-
bzw. Lebenspartner oder das Kind nach dem Tod des Erblassers eine Versorgungsleistung
(z.B. eine Hinterbliebenenrente) erhilt, die nicht erbschaftssteuerpflichtig ist. Die Kiirzung
erfolgt in Hohe des Kapitalwerts dieser Bezlige. Dieser ist bei Kindern nach § 13 Abs. 1
Bewertungsgesetz (BewG) bei Ehe- bzw. Lebenspartnern nach § 14 Abs. 1 BewG zu

ermitteln.

3.17 Die Steuersatze

Letztlich entscheidend fir die Hohe der zu zahlenden Steuer ist der Steuersatz. Dieser
Steuersatz steht in Abhangigkeit zur Hohe des steuerlichen Wertes und er Steuerklasse

(§19 ErbStG).

bis 75.000 € 7% 15% 30%
bis 300.000 € 11% 20% 30%
bis 600.000 € 15% 25% 30%
bis 6 Millionen € 19% 30% 30%
bis 13 Millionen € 23% 35% 50%
bis 26 Millionen € 27% 40% 50%
ber 26 Millionen € 30% 43% 50%
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Beispiel: Der zu versteuernde Wert des Erbes fiir den Bruder soll beispielsweise 50.000 €
sein. Gemall §19 ErbStG hat er einen Steuersatz von 15% (StK 1l). Die zu zahlende

Erbschaftsteuer betragt 7.500 €.

4. Die erbschaft- und schenkungsteuerliche Behandlung von

Lebensversicherungen

Grundsatzlich sind Leistungen an den Versicherungsnehmer (VN) erbschaftsteuerfrei.
Beziige aus der Hinterbliebenenversorgung von Arbeitnehmern im Rahmen der
betrieblichen Altersvorsorge unterliegen ebenfalls nicht der Erbschaftsteuer. Auller bei
beherrschenden Gesellschaftern. Wenn Versicherungsleistungen nicht dem VN, sondern
Dritten zuflieBen, wird die Leistung erbschaft- oder schenkungsteuerpflichtig. Dieser
Dritte kann der Ehepartner sein, das Kind oder auch ein nicht verwandter
Bezugsberechtigter etc.

Fir den Lebensversicherungsbereich im Zusammenhang mit dem Thema Erben und

Schenken ist der Paragraph §12 Abs. 4 BewG des Bewertungsgesetzes relevant:

Noch nicht fallige Anspriiche aus Lebens-, Kapital- oder Rentenversicherungen werden

mit dem Ruckkaufswert bewertet.

4.1 Vertragsgestaltungen im Uberblick

Versicherungsnehmer  Versicherte Person Bezugsberechtigter Beitragszahler Auswirkungen

Vertrag im Machlass,

1. Erblasser Erblasser Keine Regelung Erblasser erbschaftsteverpflichtia
Vertragnicht im Nachass
2. Erblasser Erblasser Erbye Erblasser ertragnient I o
erbschaft ste erpflichtiz
Vertrag nicht im Nachlass,

. ) srhschaftsteuerpflic hti il
3. Erblasser Erblasser Erbe mit Termfix-Klausel Erblasser . TLSLELeT 6 2T

Zeitpunkt des Todes der
versicherten Person

ertrag nicht im Machlass, nicht
4, Erbe Erblasser Eite Erblasser eibschaftsteuarpflichtig Beitrdge
schenkungsteverpflichtig

Vertrag nicht im Nachlass, nicht

5 Erbe Erblasser Erte Erbe erbschaft ste erpflichtiz
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4.2 Details zum Bezugsrecht

Erhalt eine natiirliche oder eine juristische Person (z.B. eine Stiftung) ein Bezugsrecht auf
die Versicherungsleistung durch den oder die Versicherungsnehmer(in), so handelt es sich

um einen Vertrag zugunsten Dritter (§§ 328 ff. BGB).

Das Bezugsrecht kann sehr unterschiedlich gestaltet werden:

1. Es kann eine Person oder es konnen mehrere Personen als Bezugsberechtigte(r)
eingesetzt werden.

2. Das Bezugsrecht kann widerruflich oder unwiderruflich eingeraumt werden.

3. Der Versicherungsnehmer kann bestimmen, ob das Bezugsrecht fir die Todesfall-
leistung, die Erlebensfallleistung oder fiir die Todes- und Erlebensfallleistung gelten soll.
4. Das Bezugsrecht kann nach Quoten aufgeteilt werden.

Zum Beispiel: Jeweils 30% sollen die Kinder A und B, sowie 40% die Ehefrau erhalten. Das
Bezugsrecht sollte auf jeden Fall eindeutig und klar definiert werden,

damit zweifelsfrei zu erkennen ist, wer die Versicherungsleistung erhalten soll. Zudem

sollte dem Bezugsberechtigten schriftlich das Bezugsrecht mitgeteilt werden.

Wichtig! Die Einrdumung eines unwiderruflichen oder widerruflichen Bezugsrechts stellt
noch keinen erbschaft- bzw. schenkungsteuerlichen Erwerb dar. Erst bei Eintritt des
Versicherungsfalls oder bei der Auszahlung von Versicherungsleistungen kann eine

Steuerpflicht ausgelost werden.

Wichtig! Wenn der Bezugsberechtigte die Versicherungsbeitrage selbst gezahlt hat, ohne
Versicherungsnehmer zu sein, so erhdlt die bezugsberechtigte Person die

Todesfallleistung erbschaftsteuerfrei.

4.3 Unwiderrufliches Bezugsrecht

Das  Wirksamwerden  eines  unwiderruflichen Bezugsrechts  stellt  einen
Vermogensiibergang dar. Der Versicherungsvertrag scheidet quasi aus dem Vermdgen
des Versicherungsnehmers aus und geht in das Vermoégen der unwiderruflich
bezugsberechtigten Person lber. Im Gegensatz zum widerruflichen Bezugsrecht erwirbt

die unwiderruflich bezugsberechtigte Person das Recht auf alle Leistungen aus dem
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Versicherungsvertrag, und zwar unmittelbar. Der Versicherungsnehmer bleibt jedoch
Vertrags und Ansprechpartner des Versicherers z.B. bei Mahnung oder Kiindigung. Er
besitzt weiterhin die vertragsgestaltenden Rechte. Doch alle Vermdgenswerte stehen nur

der unwiderruflich bezugsberechtigten Person zu.

Wichtig! Will der Versicherungsnehmer das unwiderrufliche Bezugsrecht spater wieder
aufheben, kann dies nur mit der Einwilligung der unwiderruflich bezugsberechtigten

Person.

Wichtig! Stirbt die unwiderruflich bezugsberechtigte Person, gehen die Anspriiche auf
deren Erben Uber. Der unwiderrufliche Bezugsberechtigte kann dariiber hinaus seine
Anspriche auch abtreten oder verpfanden. Auch Glaubiger des unwiderruflich

Bezugsberechtigten kdnnen dessen Anspriiche pfanden.

4.4 Bezugsrechte zugunsten Minderjahriger

Die Auszahlung von Versicherungsleistungen an Minderjdhrige ist nicht moglich. Ist eine
bezugsberechtigte Person minderjahrig, wird an den gesetzlichen Vertreter, in der Regel
die Eltern, ausgezahlt. Wenn dies unerwinscht ist, kann man das Verwaltungsrecht der
Eltern ausschliefen, in dem das Vormundschaftsgericht einen Pfleger benennt. Die
Entscheidung lber die Ernennung des Pflegers trifft zwar das Vormundschaftsgericht,

jedoch kann der Versicherungsnehmer eine bestimmte Person benennen. Das
Vormundschaftsgericht ist an diese Benennung gebunden. Alternativ zum Ausschluss des
Verwaltungsrechts kann eine treuhdnderische Auszahlung vereinbart werden. Diese
Alternative ist vor allem dann zu bevorzugen, wenn sichergestellt werden soll, dass die
Versicherungsleistung nicht schon bei Volljahrigkeit direkt an den Bezugsberechtigten

ausgezahlt wird. Das Vormundschaftsgericht ist dabei nicht involviert.

Wichtig! Eine sicherlich charmante Losung stellt die Einrdumung einer Term-Fix
Vereinbarung dar. Im Versicherungsvertrag wird dabei dokumentiert, dass eine
minderjdhrige Person zum Beispiel erst mit der Vollendung des 18. Lebensjahres die

Versicherungsleistung erhalt.
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4.5 Fallstricke bei der Bezugsrechtsgestaltung

Die Einsetzung eines Beglinstigten eines Lebensversicherungsvertrages stellt ein
Schenkungsangebot des Versicherungsnehmers dar. Damit die Schenkung wirksam
werden kann, muss diese angenommen werden. Hat namlich die beglinstigte Person das
Schenkungsangebot nicht angenommen, schriftlich oder konkludent (stillschweigende
Willenserklarung), kann es zu einer Wettlaufsituation zwischen den Erben und der
begilinstigten Person kommen. Als Erben, und somit Rechtsnachfolger des

Versicherungsvertrages, konnen diese die Bezugsrechtsregelung andern.

Eine solche Situation hat es bereits gegeben und wurde per Bundesgerichtsurteil vom
21.5.2008, Aktenzeichen (IV ZR 238/06) beschlossen. Um hier vorzubeugen, sollte eine
separate Vereinbarung zur Bezugsrechtsregelung im Todesfall zwischen dem
Versicherungsnehmer und der bezugsberechtigten Person wie in der folgenden

Mustervereinbarung geschlossen werden.

Fall: Versicherungsnehmer ist nicht die versicherte Person. Stirbt der
Versicherungsnehmer wahrend der Vertragslaufzeit der Versicherung und ist kein
Bezugsrecht eingeraumt (Vorversterbensfall), so fallt die Versicherungsleistung in den
Nachlass und steht dem Erben bzw. der Erbengemeinschaft zu (§3 Abs. 1 Nr.1 ErbStG).
Stirbt der Versicherte und erhalt ein Beglinstigter im Todesfall die Versicherungsleistung,
so findet dieser Vorgang auBerhalb des Nachlasses statt. Gleichwohl unterliegt der

Erwerb von Todes wegen der Erbschaftsteuer (§3 Abs. 1 Nr. 4 ErbStG).
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Vereinbarung zur Bezugsrechtsregelung im Todesfall
fur folgende Private Wealth Police:

Policen-Nummer:;

Versicherungsnehmer:

Versicherte Person(en):

Begiinstigte Person:
Vor- und Nachname:

Geburtsdatum:

1. Die Beglnstigung ist widerruflich und gilt fir die Todesfallleistung

in Hohe von: % der gesamten Todesfallleistung!

oder

2. Die Beglnstigung ist unwiderruflich und gilt fur die Todestallleistung
in Hohe von: % der gesamten Todesfallleistung!

Der bzw. die Versicherungsnehmer verzichten hiermit ausdricklich auf ihr Recht
zum Widerruf dieses Schenkungsangebots. An diesen Widerrufsverzicht sind
auch alle Erben als Rechtsnachfolger gebunden.

Diese Vereinbarung wird in Gegenwart des/der Begiinstigten geschlossen,
der/die die ZJuwendung hiermit annimmit.

(Ort, Datum)

Alle Versicherungsnehmer Beglnstigte Person
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4.6 Ubersicht zu den Bezugsrechten

Widerrufliches vs. unwiderrufliches Bezugsrecht

Merkmale Widerrufliches Bezugsrecht Unwiderrufliches Bezugsrecht

Nur Anwartschaft, Rechtsanspruch erst mit Sofort wirksamer Rechtsanspruch, Anspruch

Rechts- bzw. Leistungsanspruch Eintritt des Versicherungsfalls vererbbar

Wirksamkelt Nach Zugang der schriftlichen Erkldrung bei der| Nach Zugang der schriftlichen Erklarung bei der

Versicherungsgesellschaft Versicherungsgesellschaft
Widerruf des Bezugsrechts Jederzeit bis zum Eintritt des Versicherungsfalls Nur mit Zustlmmungnggl?c gezugsberec htigten
Kindigung des Vertrages Jederzeit rnogllc.h, Vertragswert gehort dem Jederzeit moglich. Vertrags_wert gehoért dem
Versicherungsnehmer Bezugsberechtigten

Einrdumung eines weiteren
Bezugsrechts durch den Nicht méglich
Bezugsberechtigten

Jederzeit méglich - entspricht der Verfugung
Uber den Anspruch

Abtretung bzw. Verpfandung durch Jederzeit mdglich. Das Bezugsrecht ruht Nur mit Zustimmung des Bezugsberechtigten
den Versicherungsnehmer wéahrend dieser Zeit. maglich

Abtretung bzw. Verpfandung durch |Theoretisch méglich, aber dabei handelt es sich| Jederzeit moglich. Vertragswert gehért dem
den Bezugsberechtigten nur um eine Anwartschaft Bezugsberechtigten

Vertragswert gehort nicht zur Insolvenzmasse,

Insolvenz des Versicherungsnehmers Vertragswert geht in die Insolvenzmasse SERRE 2 VS G Ee it ey

; Anwartschaft gehért nicht zur Insolvenzmasse | Anwartschaft gehort zur Insolvenzmasse des
Insolvenz des Bezugsberechtigten

des Bezugsberechtigten Bezugsberechtigten
Tod des Bezugsberechtigten Bezugsrecht entfallt Bezugsrecht wird vererbt
Schenkung- bzw. Erbschaftsteuer Erst im Versicherungsfall Ebenfalls erst im Versicherungsfall !!!

4.7 Rangfolge festlegen
Fiir moglichen den Fall, dass die bezugsberechtigte Person vor der versicherten Person
verstirbt, kann der Versicherungsnehmer bereits beim Abschluss der Private Wealth

Police den bzw. die Nachfolger bestimmen. Beispiel:

Bezugsrecht im Ablebensfall

Bitte beachten Sie:
Wird niemand namentlich genannt, gilt/gelten der/die Versicherungsnehmer als bezugsberechtigt;
Sind Versicherungsnehmer und versicherte Person identisch, gelten im Ablebensfall die gesetzlichen Erben als bezugsberechtigt.

Bezugsberechtigte Personen sind die Personen, denen mit Eintritt des Versicherungsfalles die Versicherungsleistung zustehen soll. Be-
zugsberechtigter kann sowohl eine natirliche als auch eine juristische Person sein.

Der Rang definiert, in welcher Reihenfolge die Bezugsrechte zustehen. Die Summe muss pro Rang 100% betragen.

Rang Vorname Nachname Geburtsdatum Prozent

1 Paul Muster 15.03.1970 100 o
28 Caritas | 50 o
2 XY Stiftung 50 o
%
%
%
%
%
%

%
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5. Strategien und Fallbeispiele

Die ,Kunst“ der Vertragsgestaltung liegt darin, Lebens- bzw. Rentenversicherungsvertrage
so zu gestalten bzw. zu besetzen, dass bei Eintritt des Versicherungsfalls bzw. bei
Auszahlung der vertraglichen (Teil-)Leistungen keine Erbschaft- bzw. Schenkung-
steuerpflicht eintritt. Weiterhin die Einkommen- bzw. Abgeltungsteuer fir die
Beglinstigten im Erlebens- bzw. Todesfall minimiert und der ,Nachlass” fiir die

Beglinstigten gesichert wird.

Die ertrags- sowie schenkung- bzw. erbschaftsteuerliche Optimierung mit Lebens-
versicherungen setzt voraus, dass die Beteiligten und insbesondere die Berater die
rechtlichen Grundlagen und Konsequenzen einer Vertragsgestaltung zwischen
Versicherungsnehmer, versicherten Person und Bezugsberechtigten richtig beherrschen.

Durch die Einrdumung eines Bezugsrechts an Drittpersonen (natirliche sowie juristische
Personen) entsteht ein Dreiecksverhiltnis zwischen dem Versicherungsnehmer, dem
Versicherungsunternehmen und dem Drittbeglinstigten (z.B. Familienangehorige,
Geschéftspartner, gemeinniitzige Stiftungen, sonstige Dritte etc.). Wichtig! Bei der
Ausarbeitung und Umsetzung von Strategien, die im Kontext zur Steuer- und/oder
Rechtsberatung stehen, sollten schon aus haftungsrechtlichen Griinden Fachanwalte oder

spezialisierte Steuerberater hinzugezogen werden.

Die folgenden Fallbeispiele sollen die Vorteile von Lebensversicherungsvertrage und

deren Vertragsgestaltung aufzeigen.

5.1 Die Ironie des Schicksals: Wer erbt, braucht Geld und guten Rat!

In der Regel werden nicht nur liquide Vermogenswerte vererbt, sondern oft auch
Immobilien, Firmen, Praxen oder hochwertige Kunstgegenstinde. Die daraus
resultierenden Probleme sind, dass einerseits das Finanzamt mit der Forderung der
Erbschaftsteuer schnell auf den Erben zukommt und anderseits Anspriiche Dritter bedient

werden missen (siehe Abbildung).
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Hinterbliebene

Pflichteilsanspriiche Abfindungsguthaben

Giiterrechtliche
Anspriiche

Nachlassbelastungen

Erbschaftsteuer ‘ Einkommensteuer

Unterhaltsanspriiche

Diese Anspriiche sind grundsatzlich Geldforderungen, so dass der Erbe Liquiditat bendtigt.
Sollte keine ausreichende Liquiditdt in Form von Kapital oder aufgenommene Darlehen
vorhanden sein, kann es zu unerwiinschten Notverkdufen oder sogar bis hin zu

Zwangsversteigerungen kommen. Hierzu zwei Beispiele:

1. Das Ehepaar Halberstett hat zwei Tochter. Eine Tochter lebt noch im elterlichen Haus
und die zweite Tochter lebt mit ihrer Familie in einer anderen Stadt. Die Eltern mochten,
dass die bei den Eltern lebende Tochter das elterliche Haus erbt und die Anspriiche der
zweiten Tochter im Erbfall abfindet. Nach dem Ableben der Eltern erben nun die zwei
Tochter das lastenfreie Haus zu jeweils 50%. Der Wert des Hauses ist 500.000 €. Zudem

besteht noch ein liquides Vermdégen von 100.000 €.

Die Ausgleichszahlung an die Schwester belduft sich auf 250.000 € bezogen auf das
elterliche Haus. Auch eine eventuelle Uberlassung des gesamten liquiden Vermégens,
kann die schwesterlichen Anspriiche nicht ausgleichen. Da die im Haus lebende Schwester
kein eigenes, geregeltes Einkommen hat, erhalt sie auch kein Darlehen von einer Bank.
Die Konsequenz ist, das Haus muss verkauft werden.

Wichtig! Stundung des Pflichtteilsanspruches — Bisher konnte eine Stundung des
Pflichtteilsanspruches nur von einem Erben verlangt werden, der auch selbst
pflichtteilsberechtigt ist. Diese Einschrankung entfallt nunmehr durch die Erbrechtsreform
2010 gemaR § 2331a BGB. Jeder Erbe kann eine Stundung verlangen, wenn die hierfir

geforderten Voraussetzungen vorliegen.
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2. Der Sohn Klaus Ganter erbt von seinem verstorbenen Vater einen mittelstandigen
Handwerksbetrieb. Zudem hatte sich Vater Ganter ein Wertpapiervermogen von 300.000
€ hinterlassen. Mutter Ganter lebt schon langer nicht mehr. Die Geschwister von Klaus
wollen von der Schreinerei nicht wissen und bestehen auf die sofortige Auszahlung ihrer
Erbanspriiche. Da Klaus Ganter das Risiko einer hohen Verschuldung nicht eingehen

mochte, ist er bzw. die Erbengemeinschaft gezwungen den Betrieb zu verkaufen.
Losungen mit der Lebensversicherung

Das liquide Vermdgen hatte in einen Private Wealth Police eingezahlt werden sollen. Der
Versicherungsvertrag wird jeweils so gestaltet, dass die Auszahlung steuerfrei und
aullerhalb eines eventuellen Testaments direkt an den im Versicherungsvertrag
begiinstigten Versicherungsnehmer und Erben, also an die im Haus lebende Tochter bzw.
an Klaus Ganter, erfolgt. Der Versicherungsvertrag hatte durch einen zuséatzlichen
vereinbarten Todesfallschutz in Hohe der kalkulierten Ausgleichsanspriiche integriert

werden mussen. Im Detail:

e Der Erblasser schliet einen Lebensversicherungsvertrag ab in dem er
Versicherungsnehmer und versicherte Person ist und zahlt das liquide Vermogen
als Einmalbeitrag ein.

e Der potentielle Erbe wird durch einen unentgeltlichen VN-Wechsel (= Schenkung —
evtl. Schenkungsteuer) Versicherungsnehmer (VN)

e Die Auszahlung der Versicherungsleistung erfolgt bei Tod des Vererbenden (=
versicherte Person).

e Durch das Bezugsrecht ist die Versicherungsleistung kein Bestandteil des
Nachlasses und kann direkt an den Beglinstigten ausgezahlt werden.

e Bei dieser Vertragsgestaltung erfolgt die Auszahlung erbschaft- und
einkommensteuerfrei.

e Die Ausgleichsanspriiche kdnnen ohne Darlehen oder Liquiditatsreserven bedient
werden.

e Das Haus bzw. der Betrieb muss nicht aufgegeben werden.

Wichtig! Mit der Lebensversicherung sollte man die Liquiditatsvorsorge planen und
gestalten. Zudem wird gegeniiber dem herkémmlichen Nachlassverfahren eine schnellere

Verflgbarkeit des Vermogens erwirkt.
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5.2 Paar ohne Trauschein

Frau Schneider und Herr Miiller leben seit zwanzig Jahren als Paar zusammen ohne
geheiratet zu haben. Kinder sind aus der Partnerschaft nicht hervorgegangen. Frau
Schneider ist Eigentiimerin einer hochwertigen, mittlerweile lastenfreien Eigentums-
wohnung, in denen das Paar zusammen lebt. Der Wert der Wohnung betragt 250.000 €.
Pl6tzlich und unerwartet verstirbt Frau Schneider, deren Eltern aber noch leben. Zudem
hat Frau Schneider noch ein Bank- und Wertpapiervermoégen von 150.000 € hinterlassen.
Weitere Vermdgenswerte sind nicht vorhanden. Durch ein Testament ist Herr Miiller als

Alleinerbe eingesetzt.
Das Pflichtteilsrisiko

Bei ledigen kinderlosen Partnern ist das Pflichtteilsrecht zu beachten. Hinterldsst ein
verstorbenes Kind ein Vermdgen, so kénnen die pflichtteilsberechtigten Eltern die Halfte
als Pflichtteil fordern. Der Uberlebende Partner muss als Alleinerbe sofort nach dem

Erbfall einen Betrag in Hohe von bis zu 50% des Nachlasswertes in bar auszahlen.

Der arme Erbe! Vor allem dann, wenn er selbst kein eigenes Vermdgen hat, kann er

durch die Zahlungspflicht in erhebliche Schwierigkeiten geraten.
Die Konsequenzen

1. Herr Miller muss an die Eltern einen Betrag von 200.000 € in bar leisten.

2. Die restlichen 200.000 € unterliegen der Erbschaftsteuer in Hohe von 54.000 €.

Hatte Frau Schneider das Kapital in eine Lebensversicherung eingezahlt, diese mit einer
ausreichenden Todesfallleistung versehen und Herrn Miiller als bezugsberechtigte Person
eingesetzt, hatte das Paar eine finanzielle Losung gehabt. Durch die einkommen-
steuerfreie Todesfallleistung hatte Herr Miller die Pflichtanteile sowie die

Erbschaftsteuer bezahlen konnen.

5.3 Die Termfix-Klausel

Der geschiedene Vater Schuster mochte fiir den Fall seines Todes seinen minderjahrigen
Sohn aus erster Ehe finanziell absichern. Er mochte aber nicht, dass die Mutter des
Sohnes Zugriff auf die Gelder erlangen kann. Weiterhin mochte er selbst, so lange er lebt,

Uber das Vermogen verfligen kénnen.
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Die Vertragsgestaltung der Lebensversicherung sollte wie folgt veranlasst werden:

Versicherungsnehmer: Vater Schuster

Versicherte Person: Vater Schuster

Beglinstigter im Todesfall: Sohn aus erster Ehe

Termfix-Klausel: Zudem muss der Vertrag mit einer Termfix-Klausel versehen
werden, die bestimmt, dass die Todesfallleistung erst bei Volljahrigkeit des Sohnes

zur Auszahlung kommt.
Kommentar

Die Termfix-Klausel kann jederzeit vom Versicherungsnehmer, also Herrn Schuster,
gedndert werden. Da der Vertrag frihestens mit der Volljahrigkeit des Sohnes zur
Auszahlung kommt, auch wenn Vater Schuster vorher versterben sollte, kann die Mutter
nicht auf das Vermogen bzw. die Todesfallleistung zugreifen. Der Vertrag gehort auch
nicht zum Nachlass. Im Todesfall ist die Versicherungsleistung einkommensteuer- aber

nicht erbschaftsteuerfrei.

5.4 Die Uberkreuz-Versicherungen

Das Modell der Uberkreuz-Versicherungen macht insbesondere bei ,schlechten”
Erbschaftsteuerklassen Sinn, wie z.B. bei Paaren ohne Trauschein oder bei der
Absicherung von Geschaftspartnern. Hierbei wird nicht eine Lebensversicherung, sondern

es werden zwei Lebensversicherungsvertrage abgeschlossen.

Die Vertragsgestaltung der Lebensversicherungen sollte wie folgt aussehen:

1. Vertrag 2. Vertrag
Versicherungsnehmer: Partner 1 Partner 2
Versicherte Person: Partner 2 Partner 1
Bezugsberechtigter: Partner 1 Partner 2
Beitragszahler: Partner 1 Partner 2

Zum 1. Vertrag: Durch diese Vertragskonstellation ist die Todesfallleistung an den
jeweiligen Partner einkommen- und erbschaftsteuerfrei, denn die Auszahlung der
Versicherungsleistung erfolgt an den Versicherungsnehmer, der zudem die Beitrdge selbst

gezahlt hat. Erben haben keinen Anspruch auf die Versicherungsleistung.
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Zum 2. Vertrag: Die Police des Partners geht in den Nachlass, so dass ergdnzend hierzu
eine testamentarische Losung notwendig ist. Allerdings unterliegt dieser Vertrag dann der

Erbschaftsteuer, wenn der Partner Erbe oder Vermachtnisnehmer ist.

5.5 Verbundene Leben

Die Steuerpflicht kann man auch durch den Abschluss einer sogenannten verbundenen
Lebensversicherung verringern. Dabei handelt es sich um Lebensversicherungen, die
mehrere Personen, also z.B. die beiden Ehepartner, auf den Tod des Erstversterbenden
abschlieBen. Der Uberlebende erhilt dann die Versicherungssumme zur Halfte in seiner

Eigenschaft als Versicherungsnehmer.

Dieser Erwerb ist einkommen- und erbschaftsteuerfrei. So wird erreicht, dass die Halfte
der Versicherungsleistung steuerfrei vereinnahmt wird. Hat bei dieser Vertrags-
konstellation nur der Erblasser die Pramien gezahlt, unterliegen die in den letzten zehn
Jahren gezahlten Pramien allerdings der Schenkungsteuer. Allerdings geht die
Finanzverwaltung bei verbundenen Lebensversicherungen zumindest bei Eheleuten in der
Regel davon aus, dass die Pramien anteilig aufgebracht worden sind. Deshalb muss der
Beglinstigte hochstens fiir die Halfte der in den letzten zehn Jahren gezahlten Pramien
Schenkungsteuer zahlen. Aber selbstredend auch nur dann, wenn die Freibetrage

Uberschritten werden.

Die Vertragsgestaltung der Lebensversicherung sollte wie folgt aussehen:

Versicherungsnehmer: Ehemann und Ehefrau (jeweils zu 50%)

Versicherte Person: Ehemann und Ehefrau

Bezugsrecht im Todesfall: 1. der Uberlebende Ehegatte (Erstversterbenden-
basis)

2. z.B. die Kinder (Letztversterbendenbasis)

Beitragszahler: Ehemann und Ehefrau

Auf diese Art und Weise wird sichergestellt, dass erst nach dem Tod beider Eheleute das
Vertragsguthaben an die Erben Ubergeht. Die Versicherungsleistung ist hierbei

einkommensteuer- aber nicht erbschaftsteuerfrei.
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5.6 Die Generationen-Steuervorsorge

Bei dem folgenden Beispiel der Vertragsgestaltung kommt es m.E. oft zu spontanen
missfalligen Reaktionen. Bei einer naheren und vorurteilsfreien Bertrachtung ergeben sich
aber unter dem Stichwort , Generationen-Vorsorge” erhebliche Vorteile fir den

Versicherungsnehmer.

Die Vertragsgestaltung der Lebensversicherung sollte wie folgt aussehen:

Versicherungsnehmer: Sohn (40 Jahre alt)
Versicherte Person: Vater (70 Jahre alt)
Bezugsberechtigter: Sohn
Beitragszahler: Sohn

Der Sohn als Beitragszahler und somit Anleger des Geldes wiirde beim Tod des Vaters
eine einkommen- und erbschaftsteuerfreie Auszahlung des Versicherungsvertrages

erhalten.
Warum sollte der Vater nicht fiir den Sohn auch steuerlich vorsorgen?

Wenn es um das Thema Nachlassplanung und Testamentsgestaltung geht, kann bzw.

muss es auch um das Thema Versicherungsvertragsgestaltung gehen.

Welche Mdoglichkeiten bieten mir/uns Versicherungsvertrage? — sollte eine wichtige Frage

in der Nachlassplanung sein!

Waiare in diesem Falle die versicherte Person ebenfalls der Sohn, unterliegt die
Versicherungsleistung mit ihrem Unterschiedsbetrag der Abgeltungsteuer bzw. mit dem

halftigen Unterschiedsbetrag der Einkommensteuer mit dem individuellen Steuersatz.

Wichtig! Nur bei einem Whole-Life-Tarif endet der Vertrag erst mit dem Tod des Vaters,

der Voraussetzung ist fiir die einkommensteuerfreie Todesfallleistung.

5.7 Die Unternehmer Police

Die Firma des Unternehmers Schmidt arbeitet regelmafig mit hohen Kreditlinien. Die
Gefahr besteht, dass im Falle des Todes von Herrn Schmidt das Unternehmen hoch
verschuldet ist. Herr Schmidt mochte fir diesen Fall Vorsorge fiir seine Familie (Ehefrau

und zwei Kinder) betreiben. In diesem ,Todes“-Fall hinterlieRe Herr Schmidt beispielhaft
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eine Firma mit 1,5 Million € Schulden. Das private Wertpapiervermogen soll sich auf 1
Million € belaufen. Weitere Vermdgenswerte sollen aus Vereinfachungsgriinden nicht

vorhanden sein oder gehoren bereits Frau Schmidt.
Die Nachlass von Unternehmer Schmidt ist somit 500.000 € iiberschuldet.

Denn dem Privatvermégen in Hoéhe von 1 Million € werden mit den
Nachlassverbindlichkeiten in Hohe von 1,5 Million € verrechnet. Die Familie misste das

Erbe ausschlagen (6 Wochen Zeit!), um nicht selbst in finanzielle N6ten zu kommen.
Losungsansatz

Das liquide Privatvermogen des Herrn Schmidt, das bisher bei der Bank des

Unternehmers im Depot angelegt war, wird in eine Lebensversicherung eingezahlt.

Vertragsgestaltung der Lebensversicherung:

Versicherungsnehmer: Herr Schmidt
Versicherte Person: Herr Schmidt
Bezugsberechtigte Personen: Frau Schmidt zu 40% (= 400.000 €)

Tochter Schmidt zu 30% (= 300.000 €)
Sohn Schmidt zu 30% (= 300.000 €)

Der Vertrag wurde flinf Jahre vor dem Tod des Unternehmers Schmidt abgeschlossen.

Ergebnis

1. Die Familie Schmidt kann und sollte das Erbe und somit die Nachlassschulden
ausschlagen.

2. Da uber den Versicherungsvertrag Bezugsrechte definiert wurden, fallt die
Versicherungsleistung nicht in den Nachlass und steht den Begilinstigten unmittelbar zur
Verfligung.

3. Die Todesfallleistung ist einkommensteuerfrei.

4. Die Todesfallleistung unterliegt hierbei der Erbschaftsteuer. Da jedoch die Freibetrage
(far die Ehefrau 500.000 € und jeweils flr die Kinder 400.000 €) nicht lberschritten
werden, fallt auch faktisch keine Erbschaftsteuer an.

5. Da der Vertrag flinf Jahre vor dem Todesfall geschlossen wurde, kdnnen die

Glaubiger der Firma des Herrn Schmidt auch keine Anfechtung betreiben.
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Kommentar

Neben dem Vorteil der Vermeidung langwieriger Erbauseinandersetzungen behaélt auch
ein Erbe des gegebenenfalls Gberschuldeten Unternehmer-Nachlasses als Beglinstigter
einen Anspruch auf Auszahlung der Versicherungsleistung, trotz moglicher Ausschlagung
des Erbes. Werden als Beglinstige die Erben in den Versicherungsvertrag eingesetzt, so
fallt im Erbfall die Versicherungsleistung ebenfalls nicht in den Nachlass. Auch hier
kénnen die Erben als Bezugsberechtigte gemall §160 Abs. 2 VVG den Anspruch auf
Auszahlung der Versicherungsleistung auch nach Ausschlagung des gegebenenfalls

Uberschuldeten Nachlasses behalten.

5.8 Die Generationen-Policenlosung

Die verwitwete Frau Kaiser (65 Jahre alt) Gberlegt, Teile Ihres liquiden Vermogens bereits
heute auf die Erben per Schenkung zu Ubertragen, um die schenkungsteuerlichen
Freibetrage, die alle zehn Jahre in Anspruch genommen werden kdnnen, auszunutzen. Es
soll der einzige Sohn und die zwei Enkel beriicksichtigt werden. Das Gesamtvermdgen von

Frau Kaiser wurde per Vermogensbilanz ermittelt und betragt aktuell zwei Millionen €.
Diese setzen sich zusammen aus:

1. Selbstgenutztes Einfamilienhaus Wert: 500.000 €
2. Wertpapierverméogen Wert: 1.475.000 €
3. Termineinlagen Wert: 25.000 €

Aufgrund Uppiger Pensionen ist Frau Kaiser nicht auf das Vermoégen bzw. Ertrdgen hieraus

angewiesen. Folgendes Konzept ware ideal:

1. Schritt: Abschluss von vier Private Wealth Policen

1. Police: Einzahlung von 400.000 €
2. Police Einzahlung von 200.000 €
3. Police: Einzahlung von 200.000 €
4. Police: Einzahlung von 675.000 €
Restliquiditat bleibt 25.000 €
Summe: 1.500.000 €
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Die Gelder innerhalb der Policen werden gemaR den Wiinschen und des Risikoprofils von
Frau Kaiser angelegt. Bei allen Policen ist Frau Kaiser Versicherungsnehmerin und

versicherte Person.

2. Schritt — Wechsel der Versicherungsnehmer

Nach der Policierung der Vertrage wird
die 1. Police auf den Sohn, die 2. Police auf Enkel 1 und die 3. Police auf Enkel 2

durch Versicherungsnehmerwechsel unentgeltlich (= Schenkung) Gbertragen. Die 4. Police
bleibt wie policiert bestehen und die Restliquiditdt wird in Form von Termingeld weiterhin

als Liquiditatsreserve bei der Hausbank angelegt.

Die steuerlichen Betrachtungen

1. Einkommensteuer

a) Solange auf das Kapital in den Policen nicht z.B. durch Teilleistungen zugegriffen wird
fallt keinerlei Einkommensteuer an.

b) Bei einer durchschnittlichen Verzinsung von 1% der Restliquiditdt ergibt sich ein
jahrlicher Ertrag von 250 €. Der Zinsertrag liegt unterhalb des Sparerpauschbetrages von

801 €. Somit féllt keine Steuer an!

2. Erbschaft- bzw. Schenkungsteuer

a) Der Freibetrag zur Schenkung fiir den Sohn belduft sich auf 400.000 €.

b) Der Freibetrag zur Schenkung pro Enkel belduft sich auf 200.000 €.

Sofern innerhalb der letzten zehn Jahre keine weiteren Schenkungen an den Sohn bzw.

die Enkel vorgenommen wurden ist die Summe der Schenkungsteuer =0 €.

Die Bezugsrechtgestaltung

Die Policen 1. bis 3. missen die zukiinftigen Versicherungsnehmer nach ihren
Vorstellungen gestalten.

In der 4. Police kénnte Frau Kaiser, neben ihrem Erben (dem Sohn), andere Personen
bericksichtigen, die als direkte Erben nicht beriicksichtigt wiirden (z.B. die Enkel). Dies
konnten entfernte Verwandte, Freunde oder auch eine Stiftung zur Forderung

gemeinnitziger Zwecke o0.3. sein.
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Das Bezugsrecht im Falle des Todes wurde in der 4. Police wie folgt geregelt:

Die Versicherungsleistung erhalt zu: 40% der Sohn
20% Enkel 1
20% Enkel 2
20% z.B. eine Stiftung

Der Erbfall

Frau Kaiser verstirbt mit 80 Jahren. In die Erbmasse flieRen lediglich noch das
Einfamilienhaus, der Hausrat und die vorhandene Restliquiditdt ein. Die Summe des

Vermogens gemald Bewertungsgesetz (BewG) soll 600.000 € sein.

Testamentarisch hat Frau Kaiser bestimmt, dass Ihr Sohn 50% des Vermogens erhélt und
die Enkel jeweils 25%.

Somit erbt der Sohn: 300.000 €

Enkel 1: 150.000 €

Enkel 2: 150.000 €

Der Wert der Lebensversicherungspolicen (nach 15 Jahren und bei angenommener

6%igen Verzinsung vor Kosten):

1. Police: 879.085 €
2. Police: 439.543 €
3. Police: 439.543 €

Die Todesfallleistungen der Policen 1-3 sind einkommen- und erbschaftsteuerfrei, da

diese jeweils an den Versicherungsnehmer ausgezahlt werden.

4. Police: 1.483.294 €

Hiervon erhélt der Sohn: 593.317 € (= 40%)
Enkel 1: 296.659 € (= 20%)

Enkel 2: 296.659 € (= 20%)

die Stiftung: 296.659 € (= 20%)

Wichtig! Die Auszahlung der vierten Police ist zwar einkommensteuerfrei, unterliegt aber

der Erbschaftsteuer.
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Die Erbschaftsteuer

Trotz der Vermogensiibertragung 15 Jahre vor dem Tod Frau Kaisers werden die Erben

Erbschaftsteuer wie folgt zahlen missen:

Der Sohn:

Nachlass: 300.000 €

+ Todesfallleistung: 593.317 €

- personlicher Freibetrag: 400.000 €
= steuerpflichtiger Erwerb: 493.317 €
x Steuersatz 15%

= Erbschaftsteuer: 73.998 €

Summe aller Vermogenswerte:

Je Enkel:

Nachlass: 300.000 €

+ Leistung der 4. Police: 593.317 €
+ Leistung der 1. Police: 879.085 €
- Erbschaftsteuer: 73.998 €
,Gesamterbschaft: 1.698.404 €

Nachlass: 150.000 €

+ Todesfallleistung: 296.659 €

- personlicher Freibetrag: 200.000 €
= steuerpflichtiger Erwerb: 246.659 €
x Steuersatz 11%

= Erbschaftsteuer: 27.132 €

Summe aller Vermoégenswerte:

Nachlass: 150.000 €

+ Leistung der 4. Police: 296.659 €
+ Leistung der 1. Police: 439.543 €
- Erbschaftsteuer: 27.132 €
,Gesamterbschaft: 859.070 €
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Was wadre ohne den Vermogensnachlass-Konzept aus diesem Fall geworden?

Frau Kaiser war das Thema Erbschaftsplanung, was ja mit ihrem Tod zu tun hat, zu
unbequem. Deshalb lehnte sie eine Beratung durch einen Finanz- und Erbschaftsplaner ab

und hatte es auch nie wieder aufgegriffen.
Die Konsequenz
Die Vermogenssituation zum Todestag Frau Kaisers:

1. Nachlass (exkl. Wertpapiervermégen) 600.000 €
2. Wertpapiervermogen* 2.565.710 €
Wert des Nachlasses: 3.165.710 €

* Dieselbe Anlage wie innerhalb der Policen angenommen mit laufender Abgeltungs-

besteuerung.
Die Erbschaftsteuer
Da kein Testament oder Erbvertrag vorlag, ist der Sohn alleiniger Erbe.

Wert des Nachlasses: 3.165.710 €

- personlicher Freibetrag: 400.000 €

= Steuerpflichtiger Erwerb: 2.765.710 €

x Steuersatz: 19%

= Erbschaftsteuer: 525.485 €
Gesamterbschaft nach Steuern: 2.640.225 €

Der Vergleich mit Finanz- und Erbschaftsplanung

. ,Gesamterbe” Sohn: 1.698.404 €
. ,Gesamterbe” Enkel 1: 859.070 €
. ,Gesamterbe” Enkel 2: 859.070 €

A W N

. Zahlung an Stiftung: 296.659 €
Gesamterbschaft nach Steuern: 3.713.203 €

Die Differenz ist frappierend. Durch eine geschickte Finanz- und Erbschaftsplanung, bei
der die Freibetrdge optimal genutzt und die Gestaltungsvorteile der Private Wealth
Policen genutzt wurden, ldsst sich in diesem Fallbeispiel ein Mehrwert von 1.072.978 €

steuer- und rechtskonform erwirtschaften.

Seite 29




Um ein weiteres Mal die Freibetrdge auszunutzen, hatte man nach zehn Jahren, als Frau
Kaiser 70 Jahre alt war, ein weiteres Mal eine Schenkung durchfiihren kénnen. Bezogen
auf dieses Beispiel hatte es keine Auswirkungen gehabt. Allerdings dann, wenn Frau

Kaiser Uber 85 Jahre alt geworden ware.

Erganzung zum Fallbeispiel: Schenkung unter Mitbestimmung

Frau Kaiser hat sich nach Riicksprache mit ihrem Sohn davon lberzeugen lassen nochmals
mit einem Nachlass-Coach, gemeinsam mit der Familie, (iber das Thema zu sprechen. Die
Argumente des Beraters sowie die Zahlenbeispiele Uberzeugte schlieBlich Frau Kaiser
unter einer Voraussetzung den Planungen zuzustimmen. Der Sohn wie die Enkel sollten
vor ihrem Tod das Geld nicht ,verprassen”. Frau Kaiser mochte auch zukinftig

Entscheidungen, die mit lhrem Vermdégen zusammenhadngen, mitbestimmen.

Im Rahmen von Versicherungslosungen gibt es eine einfache Gestaltungsmoglichkeit,
indem die unentgeltliche Ubertragung der Lebensversicherungen nur zu 99% erfolgt. Das
heift:

e Versicherungsnehmer zu 99% der Sohn bzw. die Enkel

e und Frau Kaiser jeweils nur zu 1%.

Wichtig! Da Uber Verfigungen Uiber einen Versicherungsvertrag alle Versicherungs-
nehmer lhre Zustimmungen geben miissen, kdnnen weder der Sohn noch die Enkel den
Vertrag kiindigen, abtreten und Teilleistungen in Anspruch nehmen. Ein kleiner
Schonheitsfehler entsteht dadurch, dass beim Ableben Frau Kaisers 1% des
Vertragswertes der Erbschaftsteuer unterliegt. Dies kdnne die Erben aber wohl

verschmerzen.

5.9 Der NieRbrauchvorbehalt

NieRbrauch ist ein Nutzungsrecht an einer Sache. Eine neue Gestaltungsvariante zur
Nachlassplanung ist der NieRbrauch an Lebensversicherungen zugunsten Dritter. Bereits
zu Lebzeiten kann der Erblasser als Schenker sein in einen Versicherungsvertrag
eingebrachtes Vermoégen verschenken und trotzdem noch an den Ertragen partizipieren.

Dabei sind NielRbrauchgestaltungen vor dem Hintergrund des neuen Erbschaftsteuer-
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gesetzes sehr interessant, da der sogenannte Vervielfiltiger (siehe Tabelle) zur Ermittlung

des Kapitalwertes der NieBbrauchbesteuerung signifikant erhoht wurde.

Wichtig! Auf Versicherungsvertrage angewendet, fihrt der NieBbrauch zu einer
nennenswerten Kiirzung der schenkungsteuerlichen Bemessungsgrundlage. Diese

Kirzung fallt umso héher aus, je jinger der NieRbrauchberechtigte ist.

Die richtige Vertragsgestaltung vorausgesetzt, ermoglicht die Einraumung eines
VorbehaltsnieRbrauchs eine deutliche Entlastung bei der Schenkung- bzw.

Erbschaftsteuer. Gleichzeitig werden die Interessen des Schenkers gewahrt.

Mit dem Erbschaftsteuerreformgesetz entfdllt die vormalige Regelung des § 25 ErbStG.
Somit kann der Kapitalwert des NieRbrauchs nun in voller Hohe als Last und damit

schenkung- bzw. erbschaftsteuermindernd abgezogen werden.

Normalerweise stehen dem Eigentliimer einer Sache (z.B. der Versicherungsnehmer eines
Versicherungsvertrages) auch alle anderen Rechte und Pflichten aus diesem Eigentum zu.
Der Eigentimer tragt die Aufwendungen und erhalt andererseits alle Ertrage aus dem

Eigentum.
Das Recht an einer Sache wird juristisch in zwei Bereiche aufgeteilt:

1. Die Verflgungsgewalt (z.B. Verkauf) liber die Sache selbst. Dieses Recht steht
ausschlieBlich dem Eigentliimer zu.

2. Das Recht, das Eigentum zu nutzen und die Ertrage hieraus zu ziehen.

Bei der Weitergabe des Vermogens (= Schenkung) konnen die beiden Rechte am
Eigentum getrennt Ubertragen. Soll ein Dritter das Recht zur Nutzung einer Sache

erhalten, muss zu seinen Gunsten ein NieBbrauchrecht vertraglich geregelt werden.

Ein NieBbrauchrecht wird haufig gewahlt, wenn Vermdgenswerte bereits z.B. auf die
Kinder Ubertragen werden sollen. Die Ertrage jedoch aber noch von den Eltern zur

Sicherung des eigenen Lebensunterhalts bendtigt werden.

In der Praxis wurde haufig ein NieRbrauchrecht an einer Immobilie bestellt, die im
Rahmen der vorweggenommenen Erbfolge (= Schenkung) an z.B. die Kinder Ubergeben
werden. Dadurch wird einerseits die Bemessungsgrundlage zur Schenkungsteuer gesenkt
und in der Regel sogar eine Steuerzahllast vermieden und andererseits erhalten die Eltern

z.B. die Mieteinnahmen aus der Immobilie.
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Wichtig! Damit das Finanzamt das NieRBbrauchrecht steuerlich anerkennt, muss darauf
geachtet werden, dass die Ertrdge nachweisbar dem NieBbrauchberechtigten (=

Schenker) zufliellen.

Fallbeispiel

Ein siebzigjahriger Mann mdchte seiner Tochter einen Betrag von 1 Million € schenken.
Um schenkungsteuerliche Vorteile zu nutzen schlie3t er eine Private Wealth Police ab, die
er anschlieBend unter NielRbrauchvorbehalt an seine Tochter durch den Wechsel der
Versicherungsnehmereigenschaft verschenkt. Zu bericksichtigen sind auch die

Schenkungen innerhalb der letzten zehn Jahre. In diesem Fall waren es 50.000 €.

Berechnung:

Alter des Schenkers/der Schenkerin 70 Jahre
Geschlecht Mann
Schenkungsbetrag 1.000.000 €
Schenkungen in den letzten zehn Jahren 50.000 €
Wer soll beschenkt werden? Kind / Stiefkind
Steuerklasse (Schenken & Erben) I
Vervielfaltiger 10,008
Jahrlicher NieBbrauch 55.000 €

Auswirkungen auf die Schenkungsteuer |

a. Einzahlung in die Private Wealth Police 1.000.000 €
Kapitalwert des NieBbrauchs 550.440 €
Schenkungsteuerfreibetrag 400.000 €

Schenkungen in den letzten zehn Jahren 50.000 €

Zu versteuern 200.440 €

Schenkungsteuersatz 11%

Schenkungsteuer mit NieBbrauchsregelung 22.048 €
b. Schenkungsbetrag Geld-/Wertpapierdepot 1.000.000 €
Schenkungsteuerfreibetrag 400.000 €

Schenkungen in den letzten zehn Jahren 50.000 €

Zu versteuern 650.000 €

Schenkungesteuersatz 19%

Schenkungsteuer der Geld-/Wertpapierschenkung 123.500 €

Schenkungsteuerersparnis
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Steuerliche Behandlung

1.

Im Todesfall der versicherten Person (in diesem Fall der NieBbrauchempfanger)
wird die Todesfallleistung erbschaftsteuer- und einkommensteuerfrei an den
Versicherungsnehmer ausgezahlt.

Der NieRbrauchempfanger muss fir die NieBbrauchzahlungen (= Teilleistungen)
Abgeltungsteuer zahlen oder diese nach der 12/62-Regel versteuern.

Die Vorteile einer ertragssteuerlichen Behandlung von Teilleistungen siehe unter

Vermogensschutzfunktion Ill, sowie das Fallbeispiel zur Ertragssteueroptimierung.

Was ist zu beachten?

Die Einrdumung eines VorbehaltsnieRbrauchs an einer Lebensversicherung ist gemaR §§

1068 ff. BGB grundsatzlich moglich. Es kommt darauf an, wie der NieBbrauch an dem

betreffenden Versicherungsvertrag ausgestaltet wird:

Hierzu bedarf es einer schriftlichen Vereinbarung zwischen dem
Versicherungsnehmer und dem NieRbrauchempfanger. Diese Vereinbarung muss
im Zusammenhang mit der Ubertragung des Lebensversicherungsvertrages
geschlossen werden.

Die Versicherungsgesellschaft muss dariiber informiert werden.

Dies ist in einem Schenkungsvertrag privatrechtlich zu dokumentieren.

Die Einkommensteuerpflicht der NieBbrauchzahlungen obliegt dem NielRbrauch-
glaubiger.

Wie beim unwiderruflichen Bezugsrecht, kann der Versicherungsnehmer ohne
Zustimmung des NieBbrauchberechtigten den Versicherungsvertrag weder
kiindigen, beleihen oder an eine andere Person tbertragen.

Die Ertrage der Police stehen dem NielRbraucher zu seinen Lebzeiten zu.

Beim Tod des NieRbrauchberechtigten endet die NielBbrauchverpflichtung.

Ist der NieBbraucher gleichzeitig die versicherte Person, wird die Todesfallleistung
an den Bezugsberechtigten ausgezahlt.

Da die Todesfallleistung nicht in den Nachlass fallt, haftet der Bezugsberechtigte

nicht fir eventuelle Nachlassverbindlichkeiten.
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e Die Pflichtteilsverjdhrung  wird erst nach Tod des  Schenkers
(=NieBbrauchgldubiger) ausgelost.

e Der Bezugsberechtigte braucht die Erbauseinandersetzung nicht abzuwarten, ein
Erbschein wird nicht bendtigt die Versicherungsleistung wird direkt an den
Bezugsberechtigten ausgezahlt.

e Zu beriicksichtigen ist, dass die Moglichkeit besteht, dass Pflichtteilsberechtigte
ihre Pflichtteilserganzungsanspriiche gegeniliber dem Bezugsberechtigten geltend
machen.

e Der § 14 Abs. 2 BewG ist zu beachten. Sollte der NieRbrauchberechtigte friihzeitig
versterben, muss der Kapitalwert nachtraglich korrigiert werden und wiirde eine
Schenkung- bzw. Erbschaftssteuer auslosen, sofern dadurch die Freibetrage
Uberschritten werden.

e Durch die Einbeziehung eines weiteren Berechtigten (z.B. der Ehepartner) kann

das ,,Steuerrisiko” gemal § 14 Abs. 3 BewG deutlich reduziert werden.

Wichtig! Die Vereinbarung des Vorbehaltsniefbrauchs an einem Lebensversicherungs-
vertrag ermoglicht eine Option zur deutlichen Reduzierung moglicher Schenkung- bzw.

Erbschaftsteuern ohne die Altersversorgung des Schenkers zu gefahrden.

Ganz wichtig!

Recht haben und Recht bekommen sind bekanntermaBBen zweierlei Dinge. Bevor eine
Private Wealth Police auf der Grundlage des NieBbrauchvorbehaltes umgesetzt wird,
sollte ein Steuerberater oder Fachanwalt eine Voranfrage an das zustandige Finanzamt

stellen, um die steuerrechtlichen Aspekte abzukldren!
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Vervielfaltigertabelle Bewertungzstichtage zeit:  01.01.2021

Yollendetes Yollendetes

Lebensjahr Mann Frau Lebensjahr Mann Frau
1} 12,404 12 4EE al 14,219 15,532
1 18,393 12,453 52 14623 15,424
2 18,278 12445 53 14433 16,260
3 12,261 12,422 54 14,228 16,087
4 18,344 18,419 Lt 14,012 14,905
5 18,325 12,405 56 13,799 W77
& 18,306 12,229 57 13579 14521
T 18,285 12,374 Lt 13,342 14,318
g 12,264 12,267 59 13102 14,108
9 12,241 12,229 60 12,258 12,884
10 18,217 18,320 61 12,606 12,655
n 12,191 18,300 62 12,247 12,418
12 12,165 12273 63 12,081 12,170
13 18,126 18,267 64 11810 12,914
" 18,108 18,224 65 52z 12,648
15 18,075 18,210 &6 1,247 12,374
16 13,042 18,134 BT 10,955 12,088
17 18,007 18,167 68 10,656 1,732
18 17,97 13,128 63 10,354 11,486
19 17,933 12,098 Fil 10,040 1,1
20 17,883 18067 Fa | q, 720 10,851
21 17,860 18033 T2 9,393 0513
22 17,806 17 353 T3 3,059 10,163
23 17,703 17360 T4 8,712 3,815
24 17,7039 17,921 h 8,370 9,452
25 17 EGT 17220 Th 2,07 2,074
26 17,602 17 837 T 7.ERT 2691
27 17,544 17,791 FiL .29 8,292
28 17,483 17 742 79 E,325 T.Ea0
24 17413 17691 &0 E.5E1 7454
30 17,351 17 637 81 E 192 075
3 17,2749 17,531 82 Raaz EETT
32 17,204 17521 83 h424 E274
33 17126 17 455 &4 5133 B2ET
34 17,044 17,28z &5 4,803 5,506
35 16,356 17323 86 4 437 5,140
36 16,264 17,250 &7 4,120 4 7ae
37 16, 7ES 17173 &8 3,889 4 443
38 16, EES 17,082 &9 3E2E 4133
39 16,561 17007 a0 3,374 3826
40 16,451 16,917 ] | 30143 3,545
H 16,333 165323 52 2916 3282
42 16,212 16724 93 2712 3,089
13 16,083 16 E20 94 2532 28449
4+ 16,9449 1E.51 95 23588 2652
15 15,808 16,2496 96 2200 2480
46 16,6503 16276 ar 2067 2032
47 15,505 16,150 98 1960 219
18 16,245 16,013 399 1,843 2,083
49 15,176 15273 100 1,744 1933
50 15,001 15,734 und dariiber
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6. Das Vermoégensschutz-Konzept

Die Private Wealth Police als Vermogensschutz-Konzept schafft die Moglichkeit, sich
seinen eigenen Rettungsschirm fiir sein Vermaogen in Liechtenstein zu realisieren. Oft wird
insbesondere in den Medien von der groBer werdenden Kluft zwischen Arm und Reich
berichtet. Es wird auch weiterhin mehr Verlierer als Gewinner geben, wenn sich das

Anlageverhalten nicht dandert. Die Vermogenstrager sind sich oft selbst der drgste Feind.

Der mehrstufige Zell-Schutzeffekt der Private Wealth Police:

6.1 Vermogensschutz-Funktion | — Asset Location

Liechtensteiner Versicherungsgesellschaft und Depotfiihrung in Liechtenstein.

Die Verteilung (Diversifikation) von Vermogenswerten auf verschiedene Rechtsstrukturen
stellt eine oftmals vernachlassigte Ergdanzung des bekannten Diversifikationsgebotes dar
(Asset Allokation). Das schiitzt das angelegte Vermogen vor externen Zugriffen auch

rechtlich noch besser.

6.1.1 Der Finanzplatz Liechtenstein

Heute schatzen Banken, Versicherungen, Treuhdnder, Fondsgesellschaften,
Vermogensverwalter und gemeinnitzige Stiftungen den liechtensteinischen Finanzplatz
gleichermallen. Das Fiirstentum Liechtenstein ist stabil und souverdn, sein Finanzplatz
transparent, sicher und professionell. Auch auslandische Blirger konnen diese Vorteile —
absolut rechts- und steuerkonform - nutzen. Liechtenstein ist seit 1995 Mitglied des
Europdischen Wirtschaftsraums (EWR), gehoért jedoch, wie die Schweiz, nicht der
Europdischen Union (EU) an. Dadurch kann das Firstentum alle Vorteile des EU-
Binnenmarktes nutzen, ohne die Haftungs- und Umverteilungsnachteile der Europaischen
Union tragen zu missen. In Liechtenstein findet man diese vorteilhaften

Rahmenbedingungen!

6.1.2 Der Staat Liechtenstein (FL)

Liechtenstein wurde bereits im Jahr 1861 gegriindet und ist ein Binnenstaat im
Alpenraum Mitteleuropas und der sechstkleinste Staat der Erde. Laut seiner Verfassung

ist es ein Filrstentum, das als konstitutionelle Erbmonarchie auf demokratisch-
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parlamentarischer Grundlage organisiert ist. Das Haus Liechtenstein stellt den
Landesfirsten; die Souveranitat ist gleichermaBen zwischen First und Volk geteilt.
Liechtenstein ist mit 38.650 Einwohnern der kleinste Staat im deutschen Sprachraum,
ein erfolgreicher Wirtschaftsstandort und hat eine der hochsten Industriequoten der Welt
mit rund 41 Prozent der Bruttowertschopfung aus der Industrie und dem
warenproduzierenden Gewerbe. Der Schweizer Franken ist liechtensteinisches

Zahlungsmittel.

6.2 Vermogensschutz-Funktion Il — Asset Allocation (Reale Werte)

Eine sinnvolle Anlage in der Asset Allocation eines Investors zur finanziellen Absicherung
sind reale Werte wie Edelmetalle, Aktien oder auch Kryptowahrungen. Beschreibungen

hierzu findet man unter ,,Das Vermoégensmanagement-Konzept”

6.3 Vermogensschutz-Funktion Ill - Einkommen- bzw. Abgeltungsteuer

Die Private Wealth Police ist quasi ein abgeltungsteuerfreies Fondsdepot. Bei einer
Umschichtung mit Gewinn fallt in einem normalen Fondsdepot Abgeltungsteuer in Hohe
von 25% zuziglich Solidaritatszuschlag und gegebenenfalls Kirchensteuer an, in der
Summe bis zu 28% auf den Gewinn. Ebenso jahrlich auf die Dividenden und Zinsen, die die
Fonds erwirtschaften. Entweder lber die Vorabpauschale oder auf die Ausschittung des

Fonds (vereinfachte Beschreibung).

Innerhalb eines Versicherungsmantels fallt keine Abgeltungsteuer an. Das hat immense

Auswirkungen, die ich in dem folgenden, vereinfachten Beispiel deutlich machen mochte:

Fall 1 - Fondsdepot: Kauf des Fonds A zu: 100.000 €
Wert des Fonds A bei Umschichtung: 120.000 €
Zugewinn: 20.000 €
Abgeltungsteuer bei 28%: 5.600 €

Zur Umschichtung in Fonds B kommen: 114.400 €

Steuerkostenquote: 4,67%
Kauf des Fonds B mit 3% Agio: 3432 €
In Fonds B veranlagt werden: 110.968 €
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Fall 2 - PWP Depot: Kauf des Fonds A zu: 100.000 €

Wert des Fonds A bei Umschichtung: 120.000 €
Zugewinn: 20.000 €
Abgeltungsteuer bei 28%: 0€

Zur Umschichtung in Fonds B kommen: 120.000 €

Steuerkostenquote: 0,00%
Kauf des Fonds B mit 0% Agio: 0€
In Fonds B veranlagt werden: 120.000 €

Man koénnte nun diesen Prozess ofter wiederholen. Welche Konsequenzen das hatte,
kann man leicht nachvollziehen. Selbst wenn die Umschichtung beim Fondsdepot ohne
Agio (Ausgabeaufschlag) vollzogen werden wiirde, ist der Unterschied frappierend.

Dividenden- und Zinsbesteuerung noch nicht einmal berticksichtigt.

Durch den Whole-Life Tarif endet der Vertrag erst mit dem Tod der versicherten Person
bzw. bei Kiindigung. Eine Todesfallleistung ist einkommen- bzw. abgeltungsteuerfrei. Zum
Depotwert kommt bei der Private Wealth Police noch ein zusatzlicher zehnprozentiger

Todesfallschutz hinzu.

Beispiel: Depotwert bei Tod: 500.000 €
Todesfallschutz zusatzlich: 50.000 €
Todesfallleistung: 550.000 € (einkommensteuerfrei!)

Natlrlich muss fiir den Todesfallschutz wahrend der gesamten Laufzeit eine Risikopramie
gezahlt werden, die abhangig ist vom Alter der jingsten versicherten Person. Die

Risikopramien werden dem Depot (Deckungsstock) belastet.

Bei einer Kindigung oder Teilkiindigung (Teilentnahme) ware der Zugewinn bzw. der
anteilige Zugewinn (Unterschiedsbetrag) einkommen- bzw. abgeltungsteuerpflichtig. Der

Zugewinn ist die Differenz zwischen Auszahlung und Einzahlung.
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In manchen Fallen jedoch muss man nicht den gesamten Gewinn des Vertragsguthabens
versteuern, sondern nur die Hélfte dessen. Dies passiert dann, wenn man den Vertrag

kiindigt und die sogenannte 12/62-Regel erfullt ist (§ 20 Abs. 1 Nr. 6 EStG), also wenn:

e der Vertrag mindestens 12 Jahre gelaufen ist und

e man sein Geld erst im Alter von 62 Jahren ausbezahlt bekommt.

Auf diesen halben Gewinn zahlt man dann statt der Abgeltungsteuer Einkommensteuer

mit dem personlichen Einkommensteuersatz (§ 32d Abs. 2 S. 2 EStG).

GemaR dem §20 Abs.1 Nr. 6 EStG wird bei fondsgebundenen Lebensversicherungen ab
dem 1.1.2018 durch das Investmentsteuerreformgesetz zunachst 15% des

Unterschiedsbetrages steuerfrei abgezogen. Beispiel:

Rechner zum Investmentsteuerreformgesetz
Teilfreistellung von fondsgebundenen Lebensversicherungen (§ 20 Abs.1 Nr. 6 EStG)
Bei fondsgebundenen Lebensversicherungen sind 15% des Unterschiedshetrages steuerfrei,
sofern der Unterschiedshetrag ab dem 1.1.2018 aus Investmentfondsertrigen stammt.
Ablaufleistung: 500.000 €
Summe der Beitrige: 300.000 €
Unterschiedsbetrag: 200.000 £
davon Ertrag aus Fonds ab dem 1.1.2018: 50.000 €
Teilfreistellung i.H. von 15%: 7.500 €
Abgeltungsteuer: Steuerpflichtiger Zugewinn: 192.500 €
Sparerpauschbetrag: 1.602 €
zu versteuern: 190.898 £
Steuersatz: 27,995%
Steuern: 53.442 £
Auszahlung nach Steuern: 446.558 €
Steuerkostencquote: 10,69%
Halbeinkiinfteverfahren: Steuerpflichtiger Zugewinn: 96.250 £
Sparerpauschbetrag: 1.602 £
zu versteuern: 94648 £
Steuersatz: 42.000%
Steuern: 39.752 £
Auszahlung nach Steuern: 460.248 £
Steuerkostenquote: 7,95%
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Verluste, also wenn die Differenz zwischen Auszahlung und Einzahlung negativ ist, kdnnen
mit zukinftigen Gewinnen aus Kapitalvermogen verrechnet werden. Diese miissten dem

zustandigen Finanzamt Uber die Steuererklarung angezeigt werden.

6.4 Vermogensschutz-Funktion IV — Das unwiderrufliche Bezugsrecht

6.4.1 Der Schutz vor Glaubigern

Das Wirksamwerden eines unwiderruflichen Bezugsrechts stellt einen Vermogens-
Ubergang dar. Der Versicherungsvertrag scheidet quasi aus dem Vermoégen des
Versicherungsnehmers aus und geht in das Vermogen der unwiderruflich bezugs-
berechtigten Person Uber. Im Gegensatz zum widerruflichen Bezugsrecht erwirbt die
unwiderruflich bezugsberechtigte Person das Recht auf alle Leistungen aus dem
Versicherungsvertrag, und zwar unmittelbar. Der Versicherungsnehmer bleibt jedoch
Vertrags- und Ansprechpartner des Versicherers, z.B. bei Mahnung oder Kiindigung. Er
besitzt weiterhin die vertragsgestaltenden Rechte. Doch alle Vermdgenswerte stehen nur
der unwiderruflich bezugsberechtigten Person zu. Will der Versicherungsnehmer das
unwiderrufliche Bezugsrecht spater wieder aufheben, kann dies nur mit der Einwilligung

der unwiderruflich bezugsberechtigten Person.

Stirbt die unwiderruflich bezugsberechtigte Person, gehen die Anspriiche auf deren Erben
Uber. Der unwiderrufliche Bezugsberechtigte kann darliber hinaus seine Anspriiche auch
abtreten oder verpfanden. Auch Glaubiger des unwiderruflichen Bezugsberechtigten

kénnen dessen Anspriiche pfanden.

Die Einrdumung eines unwiderruflichen Bezugsrechts stellt noch keinen erbschaft- bzw.
schenkungsteuerlichen Erwerb dar. Erst bei Eintritt des Versicherungsfalls oder bei der

Auszahlung von Versicherungsleistungen kann eine Steuerpflicht ausgelost werden.

6.4.2 Wichtig! Der Vierjahreszeitraum

Der Schutz vor Glaubigern tritt erst vier Jahre nach Einrdumung des unwiderruflichen

Bezugsrechts ein. Ergo muss man perspektivisch eine solche Vereinbarung betrachten.
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Sinnvoll kann es z.B. bei Unternehmern sein, die mit ihrem Privatvermogen bei der

Insolvenz des Unternehmens haften.

Hier der Leitsatz des OLG Frankfurt: Die versicherungsvertraglich als unwiderruflich
bezeichnete Bezugsberechtigung der Ehefrau, die zum Zeitpunkt des Versicherungsfalles
mit dem Versicherungsnehmer (Erblasser) verheiratet ist, kann bei Einrdumung des
Bezugsrechts aullerhalb des Vierjahreszeitraumes nicht nach § 134 InsO angefochten

werden.

OLG Frankfurt 13. Zivilsenat, Entscheidungsdatum: 11.01.2012, Aktenzeichen: 13 U 90/11

Dokumenttyp: Urteil

6.5 Vermogensschutz-Funktion V — Konkursschutz des Kundenvermogens
Gesetzliche Rahmenbedingungen im Konkursfall einer Versicherungsgesellschaft in
Liechtenstein (Veroffentlichung des Liechtensteinischer Versicherungsverbands):

Art. 31 Abs. 1 des Liechtensteinischen Versicherungsvertragsgesetzes (VersVG) sieht vor:

6.5.1 Konkurs des Versicherungsunternehmens

1) Wird Uber ein Versicherungsunternehmen der Konkurs eréffnet, so erlischt der Vertrag
mit Ablauf von vier Wochen, von dem Tag an gerechnet, da die Konkurseroffnung

bekannt gemacht worden ist.

2) Im Fall der Lebensversicherung kann der Versicherungsnehmer das Deckungskapital

zurickfordern.

Um sicherzustellen, dass diese besonders rasche Befriedigung der Forderungen der
Versicherungsnehmer auch umsetzbar ist, dient der Art. 161 des Liechtensteinischen

Versicherungsaufsichtsgesetzes (VersAG).

6.5.2 Befriedigung von Versicherungsforderungen

1) Die Vermogenswerte zur Bedeckung der versicherungstechnischen Rickstellungen
bilden im Konkurs eine Sondermasse nach Art. 45 der Konkursordnung zur Befriedigung

der Versicherungsforderungen. Das Gericht hat zu veranlassen, dass das Verzeichnis der
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der Sondermasse gewidmeten Werte sofort aufgestellt und der Finanzmarktaufsicht
Liechtenstein (FMA) Gbermittelt wird. Die FMA hat die Sondermasse fiir den Zeitpunkt
der Konkurseroffnung festzustellen. Rickflliisse und Ertrdge aus den der Sondermasse
gewidmeten Vermogenswerten und Pramien fir die in die Sondermasse einbezogenen
Versicherungsvertrage, die nach der Eroffnung des Konkursverfahrens eingehen, fallen in

diese Sondermasse.

2) Die nach Abs. 1 vorgelegte Aufstellung darf nach Er6ffnung des Konkursverfahrens
nicht mehr gedndert werden. Technische Richtigstellungen bei den eingetragenen
Vermogenswerten darf der Masseverwalter mit Zustimmung des Landgerichtes

vornehmen.

3) Ist der Erlos aus der Verwertung der Vermogenswerte geringer als ihre Bewertung in
der nach Abs. 1 vorgelegten Aufstellung, so hat der Masseverwalter dies dem Landgericht

mitzuteilen und die Abweichung zu begriinden.

4) Soweit Versicherungsforderungen aus der Sondermasse nicht zur Ganze befriedigt
werden, gehoren sie zu den Konkursforderungen der ersten Klasse (Art. 48

Konkursordnung).

5) Die aus den Bilichern des Versicherungsunternehmens feststellbaren Versicherungs-
forderungen gelten als angemeldet. Das Recht eines Glaubigers, auch diese Forderungen
anzumelden, bleibt unberiihrt. Die Forderungsanmeldung braucht keine Angabe der

Rangordnung zu enthalten.

Liechtenstein hat damit als Mitglied des Europdischen Wirtschaftsraumes (EWR) die
Regelungen des Art. 10 der EU Richtlinie 2001/17/EG (iber die Sanierung und Liquidation
von Versicherungsunternehmen vom 19. Marz 2001 (Konkursrichtlinie) umgesetzt.

Den Versicherungsnehmern wird ein moglichst umfassender Schutz geboten. So wird
einerseits durch Art. 161 Abs. 1 VersAG eine Sondermasse geschaffen und andererseits
gemal Art. 161 Abs. 4 VersAG eine Bevorrangung der Versicherungsforderungen bei nicht

ausreichender Sondermasse eingeraumt.
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6.5.3 Konkursschutz von Lebensversicherungen in Deutschland

Der Unterschied - Gesetzesgrundlagen, die man wissen sollte!

Einige wichtige Paragraphen aus dem Versicherungsvertragsgesetz (VVG) und dem

Versicherungsaufsichtsgesetz (VAG)

§ 16 VVG — Insolvenz des Versicherers!
Bei Eroffnung des Insolvenzverfahrens endet das Versicherungsverhaltnis mit Ablauf eines

Monats.

§ 169 Abs. 6 VVG — Beliebige Kiirzung bei Riickkauf!

Der Versicherer kann den nach Absatz 3 berechneten Betrag (Rickkaufswert)
angemessen herabsetzen, soweit dies erforderlich ist, um eine Gefahrdung der Belange
der Versicherungsnehmer, insbesondere durch eine Gefdhrdung der dauernden
Erfillbarkeit der sich aus den Versicherungsvertragen ergebenden Verpflichtungen,

auszuschliefen. Die Herabsetzung ist jeweils auf ein Jahr befristet.

§ 314 VAG - Leistungsabsenkung und Kiindigungsverbot!

(1) [...] erscheint die Vermeidung des Insolvenzverfahrens aber zum Besten der
Versicherten geboten, so kann die BaFin ...

(2) [..] die Verpflichtungen eines Lebensversicherungsunternehmens aus seinen
Versicherungen dem Vermoégensstand entsprechend herabsetzen. Es bleibt aber Pflicht
der Versicherungsnehmer, die Versicherungsentgelte in der bisherigen Hohe

weiterzuzahlen!
Wichtig! Gilt § 314 VAG auch fiir fondsgebundene Versicherungen?
Klar! Denn Fondsvermogen ist ,,KEIN“ Sondervermégen der Versicherten!

Siehe dazu: Deutscher Bundestag, Wissenschaftliche Dienste, Einzelfrage zum

Versicherungsaufsichtsgesetz, Az. WD 4 —3000 — 169/18, 29.10.2018
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7. Das Vermoégensmanagement-Konzept

In der Vermodgensplanung ist es wichtig, Uber eine mdoglichst groBe Auswahl an
Anlagemoglichkeiten zu verfligen, oder besser keinerlei Einschrankungen zu haben. Nur
so kann man optimal den Anlegerbediirfnissen Rechnung tragen. Oder Sie wahlen aus den
verschiedenen Target Baskets, je nach Chancen-/Risikoneigung und Anlagehorizont des

Versicherungsnehmers/Investors.

Ein wesentlicher Aspekt ist die Flexibilitat. Das bedeutet, dass man jederzeit das
Investment dandern und anpassen kann, ohne dass eine Abgeltungsteuer anfallt. Ein

immenser Vorteil von Lebens- und Rentenversicherungen.

Der groBte Kostenfaktor bei einem ,normalen” Wertpapierdepot ist die
Steuerkostenquote, die massiv unterschitzt wird und in keiner Vor- oder
Nachkostenbetrachtung eines Depots aufgefiihrt wird. Siehe unter Vermoégensschutz-

Funktion Il - Einkommen- bzw. Abgeltungsteuer.

Hinzu kommt die Transparenz bei der PWP. Ob bei den Gebihren, der Depotstruktur und
-analyse oder der Vermogensentwicklung, Sie kénnen jederzeit diese Informationen

anfordern oder einsehen.

So ist mit der Private Wealth Police ein unabhangiges Vermégensmanagement moglich!

7.1 Die Private Wealth Police als Fondsplattform oder Dachfonds light

Im Grunde ist die Private Wealth Police eine Fonds-Plattform. Jede Police erhilt ein
eigenes zugeordnetes Depot, als wenn der Anleger direkt ein Depot bei einer Bank

eroffnen wirde.

Die Auswahl der Fonds ist uneingeschrankt. So zum Beispiel bei der FIL Fondsbank GmbH

(FIL) stehen Giber 8.000 Fonds und ETFs zur Verfligung.

Die Auswahl bei der Bank Frick in Liechtenstein ist noch umfangreicher. Im Grunde gibt es
keinerlei Restriktionen. Z.B. konnen auch hier wikifolios eingesetzt werden.

Kombiniert man das zuvor beschriebene mit einer Vermogensverwaltung, kommt es
einem Dachfonds sehr nahe. Ein Dachfonds hat zwar etwas mehr Moglichkeiten im
Portfoliomanagement, kann aber mit den Vorteilen des Versicherungsmantels nicht

mithalten.
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7.2 Die Target Baskets

Allgemeine Informationen fiir die Target Baskets mit einer ...

. .
... Deutschen Depotbank ... Liechtensteiner Depotbank

Stammdaten und Kosten Stammdaten und Kosten

Anlagebeitrag: ab 50.000 € Anlagebeitrag: ab 50.000 €

Sparplam: nein Sparplam nein

Einstiegsentgelt: max. 6% Einstiegsentgelt: max. 6%

Gesamtkosten: max. 1,95% p.a. Gesamtkosten: 1,95% p.a.
_

Policenkosten: 0,75% p.a. Policenkosten: 0,75% p.a.

Depotfiihrung: 0,15% p.a. Depotfiihrung: 0,10% p.a.

Fondsanalyst: 0,25% p.a. Service Fee: 0.85% p.a.

Service Fee: 0,8% p.a. Investmentanalyst: 0,25% p.a.

zzgl. fondsinterne Kostan L. duktint Kost

zzgl. Kosten Todesfallschutz (individuell) ;:g| -'T—:-: n:ah:”oen;r;‘eus“:nen

abzgl. Kickbacks: ca. -0,5% p.a. (steuerfrei) zzgl. Kosten Todesfallschutz (individuell)

Rechtliche Hinweise

Eine positive Wertentwicklung in der Vergangenheit ist kein verlasslicher Indikator fir
eine zukinftige positive Wertentwicklung. Anleger erhalten daher unter Umstdnden
nicht den investierten Beitrag vollstandig zurlick. Die Wertentwicklung kann bis zu einem

Totalverlust des investierten Beitrages reichen.
Individuelle Fondsauswabhl etc.

Neben den unten aufgefihrten Target Baskets kann man sich sein eigenes Depot

zusammenstellen. Die Gebihren verringern sich hierdurch um 0,2% p.a..

7.2.1 Target Global Sustainable

Target Global Sustainable ist eine global ausgerichtete Strategie mit dem Focus auf
Nachhaltigkeit und spricht langfristige Anleger an, denen eine nachhaltige Renditechance
wichtig ist und die somit auch hohe Wertschwankungen in Kauf nehmen. Die
ausgewahlten Fonds miissen ausgezeichnete Bewertungen aufweisen und die ESG

Kriterien erfillen.

Langfristiges Renditeziel nach Kosten: 5% pro Jahr

Risikoklasse: 5 von 7, Volatilitat: 10% - 15%
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Zielgruppe / Zielmarkt

Target Global Sustainable eignet sich fir Anleger, die als Anlageziel die allgemeine
Vermoégenshildung bzw. die allgemeine Vermoégensoptimierung haben. Der
Anlagehorizont sollte mindestens acht Jahre sein, und eine hohe Risikobereitschaft sowie

hohe Renditeerwartungen sollten vorhanden sein.

Target Global Sustainable eignet sich nicht fiir Anleger, die einen Anlagehorizont von
weinger als acht Jahren haben oder die keine oder nur geringe Verluste tragen bzw. keine

Kursschwankungen von bis zu 15 % akzeptieren kdnnen.

Target Global Sustainable vs. Index
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——Target Global Sustainable —Index

Index Zusammensetzung:  80% iShares Core MSCI World UCITS ETF

20% iShares eb.rexx® Government Germany UCITS ETF
Wertentwicklungen von Target Global Sustainable

nach Kosten und Steuern Basket Index
Wertentwicklung in 2020 7,29% 7,78%
Wertentwicklung in 2021 seit dem 1. Januar (YTD) 9,99% 12,08%
Wertentwicklung seit Start am 1.1.2020 18,83% 20,80%
Wertentwicklung seit Start am 1.1.2020 p.a. 11,73% 12,96%
Volatilitdt pro Jahr 13,80% 22,09%
maximum Drawdown seit Start (1.1.2020) -23,65% -26,58%
maximale Verlustphase in Monaten seit Start 9 9

Stand: 1.8.2021

Um die aktuelle Depotzusammenstellung zu sehen, kann man
auf das Chartsymbol klicken. Dort erhalten Sie auch alle

Informationen zu den Fonds wie Kursentwicklungen, KIDS und

Verkaufsprospekte.
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https://www.comdirect.de/inf/tools/chartvergleich.html?benchmarkNotations=33480429&benchmarkNotations=113680557&benchmarkNotations=52958315&benchmarkNotations=22135476&benchmarkNotations=25348898&selectAllBenchmarks=true&timeSpan=1Y&#timeSpan=5Y&e&

7.2.2 Target Global Income

Target Global Income ist eine global ausgerichtete Mischfondsstrategie mit einem hohen
Anteil festverzinslicher Wertpapiere und spricht den langfristigen Anleger an, der eine
geringe Risikotoleranz hat und nur geringe Wertschwankungen akzeptiert. Die

ausgewahlten Fonds sollten idealerweise nur gering untereinander korrelieren.

Langfristiges Renditeziel nach Kosten: 3% pro Jahr

Risikoklasse: 4 von 7, Volatilitat: 5% - 10%

Zielgruppe / Zielmarkt

Target Global Income eignet sich fir Anleger, die als Anlageziel die allgemeine
Vermogensbildung bzw. die allgemeine Vermoégensoptimierung haben. Der
Anlagehorizont sollte mindestens sechs Jahre sein, und eine mittlere Risikobereitschaft

sowie geringe Renditeerwartungen sollten vorhanden sein.

Target Global Income eignet sich nicht fir Anleger, die einen Anlagehorizont von weniger
als sechs Jahren haben oder die keine oder nur geringe Verluste tragen bzw. keine

Kursschwankungen von bis zu 10 % akzeptieren kdnnen.

Target Global Income vs. Index

=Target Global Income — Index

Index Zusammensetzung:  25% iShares Core MSCI World UCITS ETF
75% iShares eb.rexx® Government Germany UCITS ETF
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Wertentwicklungen von Target Global Income

nach Kosten und Steuern Basket Index
Wertentwicklung in 2020 3,84% 2,54%
Wertentwicklung in 2021 seit dem 1. Januar (YTD) 3,88% 3,44%
Wertentwicklung seit Start am 1.1.2020 8,60% 6,07%
Wertentwicklung seit Start am 1.1.2020 p.a. 5,36% 3,78%
Volatilitat pro Jahr 8,79% 7,01%
maximum Drawdown seit Start (1.1.2020) -16,15% -9,03%
maximale Verlustphase in Monaten seit Start 9 9

Stand: 1.8.2021

Um die aktuelle Depotzusammenstellung zu sehen, kann man
auf das Chartsymbol klicken. Dort erhalten Sie auch alle
Informationen zu den Fonds wie Kursentwicklungen, KIDS und

Verkaufsprospekte.

7.2.3 Target Global Balanced

Target Global Balanced ist eine global ausgerichtete Mischfondsstrategie und spricht den
langfristigen Anleger an, der ein ausgewogenes Chancen-/Risikoverhéltnis bevorzugt und

mittlere Wertschwankungen akzeptiert.

Langfristiges Renditeziel nach Kosten: 4% pro Jahr

Risikoklasse: 4 von 7, Volatilitat: 5% - 10%

Zielgruppe / Zielmarkt

Target Global Balanced eignet sich flir Anleger, die als Anlageziel die allgemeine
Vermogensbildung bzw. die allgemeine Vermogensoptimierung haben. Der
Anlagehorizont sollte mindestens acht Jahre sein, und eine mittlere Risikobereitschaft

sowie mittlere Renditeerwartungen sollten vorhanden sein.

Target Global Balanced eignet sich nicht fiir Anleger, die einen Anlagehorizont von
weniger als acht Jahren haben oder die keine oder nur geringe Verluste tragen bzw.

keine Kursschwankungen von bis zu 10 % akzeptieren kdnnen.
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Target Global Balanced vs. Index

=—=Target Global Balanced —Index

Index Zusammensetzung:  50% iShares Core EURQ STOXX 50 UCITS ETF
50% iShares eb.rexx® Government Germany UCITS ETF

Wertentwicklungen von Target Global Balanced

nach Kosten und Steuern Basket Index
Wertentwicklung in 2020 4,10% -2,00%
Wertentwicklung in 2021 seit dem 1. Januar (YTD) 10,55% 7,90%
Wertentwicklung seit Start am 1.1.2020 15,91% 5,74%
Wertentwicklung seit Start am 1.1.2020 p.a. 9,91% 3,58%
Volatilitét pro Jahr 10,15% 15,00%
maximum Drawdown seit Start (1.1.2020) -19,70% -19,87%
maximale Verlustphase in Monaten seit Start 9 11

Stand: 1.8.2021

Um die aktuelle Depotzusammenstellung zu sehen, kann man
auf das Chartsymbol klicken. Dort erhalten Sie auch alle
Informationen zu den Fonds wie Kursentwicklungen, KIDS und

Verkaufsprospekte.

7.2.4 Target Global Opportunities

Target Global Opportunities ist eine global ausgerichtete Aktienstrategie und spricht
langfristige Anleger an, denen eine hohe Renditechance wichtig ist und die somit auch
hohe Wertschwankungen in Kauf nehmen. Die ausgewdhlten Fonds missen

ausgezeichnete Bewertungen aufweisen (Fondsratings).

Langfristiges Renditeziel nach Kosten: 6% pro Jahr

Risikoklasse: 6 von 7, Volatilitat: 15% - 25%
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Zielgruppe / Zielmarkt

Target Global Opportunities eignet sich fiir Anleger, die als Anlageziel die allgemeine
Vermoégenshildung bzw. die allgemeine Vermdgensoptimierung haben. Der
Anlagehorizont sollte mindestens zehn Jahre sein, und eine hohe Risikobereitschaft sowie

hohe Renditeerwartungen sollten vorhanden sein.

Target Global Opportunities eignet sich nicht fiir Anleger, die einen Anlagehorizont von
weniger als zehn Jahren haben oder die keine oder nur geringe Verluste tragen bzw. keine

Kursschwankungen von bis zu 25 % akzeptieren kdnnen.

Target Global Opportunities vs. Index
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—Target Global Opportunities —Index

Index Zusammensetzung: 100% iShares Core MSCI World UCITS ETF

Wertentwicklungen von Target Global Opportunities

nach Kosten und Steuern Basket Index
Wertentwicklung in 2020 16,20% 9,69%
Wertentwicklung in 2021 seit dem 1. Januar (YTD) 12,13% 15,02%
Wertentwicklung seit Start am 1.1.2020 31,16% 26,16%
Wertentwicklung seit Start am 1.1.2020 p.a. 19,41% 16,29%
Volatilitat pro Jahr 22,43% 28,63%
maximum Drawdown seit Start (1.1.2020) -29,11% -32,84%
maximale Verlustphase in Monaten seit Start 6 9

Stand: 1.8.2021

Um die aktuelle Depotzusammenstellung zu sehen, kann man
auf das Chartsymbol klicken. Dort erhalten Sie auch alle
Informationen zu den Fonds wie Kursentwicklungen, KIDS und

Verkaufsprospekte.
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7.2.5 Target wikifolio Outperformance

Target wikifolio Outperformance ist eine global ausgerichtete Aktienstrategie und spricht
langfristige Anleger an, denen eine hohe Renditechance wichtig ist und die somit auch
hohe Wertschwankungen in Kauf nehmen. Die ausgewadhlten Zertifikate missen
ausgezeichnete Kennzahlen (z.B. Sharpe Ratio, Performance, Track Record etc.) haben.

Das Outperformance Portfolio setzt sich aus 60% wikifolios und 40% ETFs zusammen.

Langfristiges Renditeziel nach Kosten: >10% pro Jahr

Risikoklasse: 6 von 7, Volatilitat: 15% - 25%

Zielgruppe / Zielmarkt

Target wikifolio Outperformance eignet sich fiir Anleger, die als Anlageziel die allgemeine
Vermogensbildung bzw. die allgemeine Vermoégensoptimierung haben. Der
Anlagehorizont sollte mindestens zehn Jahre sein, und eine hohe Risikobereitschaft sowie

hohe Renditeerwartungen sollten vorhanden sein.

Target wikifolio Outperformance eignet sich nicht flir Anleger, die einen Anlagehorizont
von weniger als zehn Jahren haben oder die keine oder nur geringe Verluste tragen bzw.

keine Kursschwankungen von bis zu 25 % akzeptieren kénnen.

Depotpositionen Gewichtung

MSCI World 20% Gwvon7
MSCI Emerging Markets 20% 6 von 7
Top 50 Community 20% 6wvon 7
Intelligent Matrix Trend 10% 6 von 7
Wasserstoff & Brennstoffzellen 10% Gwvon7
Cybersecurity Innovators 10% 6 von 7
Nebenwerte Europa 10% Gvon 7

Stand: 1.8.2021

Um die aktuelle Depotzusammenstellung zu sehen, kann man
auf das Chartsymbol klicken. Dort erhalten Sie auch alle
Informationen zu den wikifolios und ETFs wie Kursent-

wicklungen, KIDS und Verkaufsprospekte.
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7.2.6 Target wikifolio Balanced

Target wikifolio Balanced ist eine global ausgerichtete Aktienstrategie und spricht
langfristige Anleger an, denen eine hohe Renditechance wichtig ist und die somit auch
hohe Wertschwankungen in Kauf nehmen. Die ausgewadhlten Zertifikate missen
ausgezeichnete Kennzahlen (z.B. Sharpe Ratio, Performance, Track Record etc.) haben.

Das Balanced Portfolio setzt sich aus 45% wikifolios und 55% ETFs zusammen.

Langfristiges Renditeziel nach Kosten: > 8% pro Jahr

Risikoklasse: 6 von 7, Volatilitat: 15% - 25%

Zielgruppe / Zielmarkt

Target wikifolio Balanced eignet sich flr Anleger, die als Anlageziel die allgemeine
Vermogensbildung bzw. die allgemeine Vermoégensoptimierung haben. Der
Anlagehorizont sollte mindestens acht Jahre sein, und eine hohe Risikobereitschaft sowie

hohe Renditeerwartungen sollten vorhanden sein.

Target wikifolio Balanced eignet sich nicht fir Anleger, die einen Anlagehorizont von
weniger als acht Jahren haben oder die keine oder nur geringe Verluste tragen bzw. keine

Kursschwankungen von bis zu 25 % akzeptieren kdnnen.

Depotpositionen Gewichtung Risiko
MSCI World 20% 6von7
MSCI Emerging Markets 20% 6 von 7
Physical Gold ETC 5% 4 von 7
iShares Core Corp Bond 5% 3von7
iShares Govt Bond 5% 3von7
Top 50 Community 25% 6 von 7
Intelligent Matrix Trend 5% 6 von 7
Wasserstoff & Brennstoffzellen 5% 6 von7
Cybersecurity Innovators 5% 6 von 7
Nebenwerte Europa 5% 6 von 7

Stand: 1.8.2021 .
Um die aktuelle Depotzusammenstellung zu sehen, kann man

auf das Chartsymbol klicken. Dort erhalten Sie auch alle

Informationen zu den wikifolios und ETFs wie Kursent-

wicklungen, KIDS und Verkaufsprospekte.
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7.2.7 Target wikifolio Conservative

Target wikifolio Conservative ist eine global ausgerichtete Aktienstrategie und spricht
langfristige Anleger an, denen eine hohe Renditechance wichtig ist und die somit auch
hohe Wertschwankungen in Kauf nehmen. Die ausgewadhlten Zertifikate missen
ausgezeichnete Kennzahlen (z.B. Sharpe Ratio, Performance, Track Record etc.) haben.

Das Conservative Portfolio setzt sich aus 30% wikifolios und 70% ETFs zusammen.

Langfristiges Renditeziel nach Kosten: > 6% pro Jahr

Risikoklasse: 5 von 7, Volatilitat: 10% - 15%

Zielgruppe / Zielmarkt

Target wikifolio Conservative eignet sich fiir Anleger, die als Anlageziel die allgemeine
Vermogensbildung bzw. den Vermogensschutz durch Edelmetalle haben. Der
Anlagehorizont sollte mindestens sechs Jahre sein, und eine hohe Risikobereitschaft

sowie hohe Renditeerwartungen sollten vorhanden sein.

Target wikifolio Conservative eignet sich nicht fir Anleger, die einen Anlagehorizont von
weniger als sechs Jahren haben oder die keine oder nur geringe Verluste tragen bzw.

keine Kursschwankungen von bis zu 15% akzeptieren kdnnen.

Depotpositionen Gewichtung Risiko
MSCI World 20% 6von7
MSCI Emerging Markets 20% 6von 7
Physical Gold ETC 10% 4von 7
iShares Core Corp Bond 10% Jvon’7
iShares Govt Bond 10% JvonT
Top 50 Community 30% 6von 7

Stand: 1.8.2021

Um die aktuelle Depotzusammenstellung zu sehen, kann man auf
das Chartsymbol klicken. Dort erhalten Sie auch alle

Informationen zu den wikifolios und ETFs wie Kursent-

wicklungen, KIDS und Verkaufsprospekte.
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7.2.8 Target wikifolio + Edelmetall

Target wikifolio + Edelmetall bietet die Moglichkeit Gold und Silber mit erfolgreichen
wikifolios zu kombinieren. Hierbei ergibt sich eine sinnvolle Kombination aus physischen

Edelmetallen und attraktiven Aktienstrategien.

Langfristiges Renditeziel nach Kosten: 6% pro Jahr
Risikoklasse: 5von7

Volatilitat: 10% - 15%
Zielgruppe / Zielmarkt

Target wikifolio + Edelmetall eignet sich fir Anleger, die als Anlageziel die allgemeine
Vermogensbildung bzw. den Vermoégensschutz durch Edelmetalle haben. Der
Anlagehorizont sollte mindestens acht Jahre sein, und eine hohe Risikobereitschaft sowie

hohe Renditeerwartungen sollten vorhanden sein.

Target wikifolio + Edelmetall eignet sich nicht flir Anleger, die einen Anlagehorizont von
weniger als acht Jahren haben oder die keine oder nur geringe Verluste tragen bzw. keine

Kursschwankungen von bis zu 15 % akzeptieren kénnen.

Depotpositionen Gewichtung Risiko
GoldInvest Plus Fund 20% S5von’7
Silber Plus Fund 10% 6 von 7
Top 50 Community Aktien M 30% Svon 7
Trendfolge&Trading 20% 4von 7
Trendfolge Long/Short Smallcap 20% 4von 7

Stand: 1.8.2021 Um die aktuelle Depotzusammenstellung zu sehen, kann man auf
das Chartsymbol klicken. Dort erhalten Sie auch alle
Informationen zu den wikifolios und den Edelmetallfonds wie

Kursentwicklungen, KIDS und Verkaufsprospekte.
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7.2.9 Was sind Zertifikate?

Rein rechtlich gesehen sind Zertifikate Inhaberschuldverschreibungen, die an der Borse

gehandelt werden. Fiir den Anleger bedeutet das, dass er durch den Kauf eines Zertifikats

dem Herausgeber der Schuldverschreibung Geld leiht. Zu beachten ist deshalb bei

Zertifikaten, dass es ein Emittentenrisiko gibt. wikifolio Zertifikate sind besichert!

Zu beachten ist dabei, dass unter dem Sammelbegriff "Zertifikat" zum Teil sehr

unterschiedliche Produktgruppen zusammengefasst werden. So verwenden einige

Anbieter den Begriff "Zertifikat" ausschlieBlich fir Investmentprodukte deren Risikoprofil

mit dem der "normalen" Aktienanlage vergleichbar oder sogar deutlich geringer ist.

7.2.10 Wichtige Informationen zu wikifolio

WIKIFOLIO.COM: INDIVIDUELLE HANDELSSTRATEGIEN
VON TOP-TRADERN - AUCH FUR IHR DEPOT

Ob erfolgreicher frither Tech-Unternehmer, Finanzbuchautor oder ehemaliger CFO einer
DAX-Konzern Business Unit: Auf wikifolio.com stellen private und professionelle Trader ihre
personlichen Handelsstrategien vor. Die beliebtesten Handelsstrategien kénnen die Basis flr
ein borsengehandeltes Zertifikat bilden. In diese wikifolio-Zertifikate kbnnen Sie investieren -
und automatisch die gleiche Wertentwicklung erzielen wie der wikifolio-Trader.

Y =

Vom Erfolg Aktuellen
anderer profitieren Investmenttrends
folgen
Nutzen Sie die Ideen der Wie Digitalisierung,
wikifolio-Trader 1:1 fur Gesundheit, e-Mobilitat
Ihre Geldanlage oder Nachhaltigkeit

v &

Borsengehandelt Seit 12 Jahren
und besichert erfolgreich
wikifolio-Zertifikate sind wikifolio-Zertifikate
an der Borse Stuttgart haben sich als eigene

gelistet Asset-Klasse etabliert

IHR PASSENDER BASKET - JE NACH ANLAGEZIEL:

CONSERVATIVE

Far alle, die weniger Risiko eingehen
wollen. Ein breit gestreuter, globaler
Aktienkorb gepaart mit den Top-Picks
der wikifolio.com Community. Dazu sor-
gen Anleihen und Gold fir Stabilitat
und Absicherung.

OUTPERFORMANCE

Fur das .Extra an Performance”. Dieser
Basket verzichtet auf Gold und Anleihen
und raumt den wikifolios der Top-
Trader mehr Gewicht ein. Fur den Extra-
Kick im Depot!

BALANCED

Die..goldene Mitte” zwischen Stabilitat und
Performance. Die wikifolios ausgewahlter
Top-Trader erganzen diesen Basket und
erhdhen dank unterschiedlicher aktiver
Handelsansatze die Renditechancen. Da-
fur wird der Gold- und Anleihen-Anteil re-
duziert.

Individuelle wikifolios der Top-Trader
Die beliebtesten 50 Aktien der wikifolio-Community
ETFs auf Gold und Anleihen

ETFs auf Aktien
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8. Vermogensschutz durch Losung aus Versicherung und Familienstiftung

Gastbeitrag von RA und StBer Thorsten Klinkner

Wie Rolf Klein mit seiner etablierten Private Wealth Police zeigt, bietet sich eine
Vermoégensverwaltung im Lebensversicherungsmantel an, Vermogen zu entwickeln und
dessen Schutz zu gewadhrleisten. Auch fir die Vermogensnachfolge dient die
Lebensversicherung unter bestimmten Bedingungen als sinnvolles
Gestaltungsinstrument. Dies ist vielen Vermogensinhabern noch unbekannt. Das
Firstentum Liechtenstein bietet durch eine besondere Versicherungsgesetzgebung
hierbei weitreichende Vorteile. Unter anderem sieht das liechtensteinische
Versicherungsaufsichtsgesetz ausdriicklich vor, dass die Vermogenswerte zur Deckung der
versicherungstechnischen  Rickstellung (der sogenannte Deckungsstock) eine
Sondermasse nach der Konkursordnung zur Befriedigung der Versicherungsforderungen

bilden.

Entsprechendes gilt fur das Instrument der Familienstiftung: Die
Gestaltungsmoglichkeiten sind vielen Unternehmern und Investoren weiterhin
unbekannt. Die Familienstiftung ist ein rechtlich abgesichertes Instrument, um den
Vermogenserhalt Giber die Generationen hinweg zu ermdéglichen. Diese besondere Art der
Stiftung Gbernimmt die Eigentiimerschaft iber samtliche Vermogenswerte und sichert
dieses innerhalb einer individuell stimmigen Struktur dauerhaft ab. Das Vermodgen wird
unter dem eigentiimerlosen Dach der Familienstiftung verselbststandigt, denn eine
Stiftung gehort nur sich selbst, an ihr bestehen keine vermégenswerten Mitgliedschafts-
und Beteiligungsrechte. Dadurch kann ein einmal eingebrachtes Vermdgen nicht
zersplittert werden, auller, der Stifter hat dazu bestimmte Vorgaben in der
Stiftungssatzung gemacht. Durch die Familienstiftung als neue Gesellschafterin schafft der
Stifter-Unternehmer  eine  zukunftsorientierte  Eigentlimerstruktur, indem das

Unternehmen von der Notwendigkeit eines personlichen Gesellschafters befreit wird.

Auch aus Stiftungssicht lohnt sich der Blick auf das kleine Flrstentum. Die
liechtensteinische Stiftung, stellt Liechtenstein Marketing heraus, ,kann sowohl privat-
wie auch gemeinniitzig sein. Sie ist eine juristische Person und wird von einem Stifter
geschaffen, der ihren Zweck bestimmt und ihr Vermdégen widmet. Das Vermogen wird auf

diese Weise verselbstandigt und erlangt eine eigene Rechtspersonlichkeit. Es wird in der
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Folge nicht mehr dem Privatvermogen des Stifters zugerechnet. Zu den hé&ufigsten
Formen der Stiftung in Liechtenstein gehort die Familienstiftung, die ihr Vermégen
zugunsten von Angehdrigen einer oder mehrerer Familien verwendet. Eine solche
Stiftung kann als sogenannte gemischte Familienstiftung erganzend auch gemeinnitzige
Zwecke verfolgen.” Zivilrechtlich entspricht die Rechtsform der Familienstiftung in
Liechtenstein hinsichtlich ihrer Struktur und Funktion in etwa einer deutschen

rechtsfahigen Stiftung im Sinne des Birgerlichen Gesetzbuches (BGB).

Die Vorteile werden schnell deutlich: Die liechtensteinische Familienstiftung unterliegt
mit ihrem steuerpflichtigen Reinertrag lediglich einer Ertragsteuer von 12,5 Prozent,
wahrend in Deutschland eine Korperschaftssteuerhéhe von 15 Prozent fallig wird. In
Liechtenstein sind der Erhalt von Dividenden, auslandische Ertrage aus Land- und
Forstwirtschaft, auslandische Betriebsstattenergebnisse sowie auslandische
Kapitalgewinne aus der VerdauBerung von Grundstiicken steuerfrei. In Liechtenstein
unterliegt die Stiftung keiner der deutschen Gewerbesteuer vergleichbaren Realsteuer.
Stiftungsvermaogen ist auf ewig erbschaftsteuerfrei.

Durch die liechtensteinische Familienstiftung kann die Vermdégenssubstanz
zukunftsorientiert weiterentwickelt werden. Die Erbschaftsteuerfreiheit wird mit klaren
Regelungen zur Generationenfolge verknilpft. Es besteht keine Notwendigkeit eines
Testaments, und es wird auch — im Gegensatz zu den Ublichen Formen der Nachfolge —
keine Erbengemeinschaft begriindet. Das Vermogen wird vollstandig aus der Haftung
genommen: Durch die Ubertragung von Vermégenswerten auf in- oder ausldndische
Stiftungen wird das Haftungssubstrat auf Ebene der unternehmerisch handelnden
Personen deutlich reduziert. Ebenso kann die liechtensteinische Stiftung mit der

deutschen Stiftung kombiniert werden.

Das Interessante: Eine Stiftungslosung und ein Versicherungsvertrag nach
liechtensteinischem Recht bilden eine gute Klammer in Vermogensschutz und
Vermoégensnachfolge. Das Vermoégen der Stiftung kann auch (iber einen privat platzierten
kapitalbildenden Versicherungsvertrag nach liechtensteinischem Recht zugefiihrt werden.
Die Gestaltung folgt einem vergleichsweise einfachen Ablauf: Die liechtensteinische
Familienstiftung wird als unwiderruflich Beglinstigte bestellt. Sdmtliche aus dem Vertrag
fallig werdenden Versicherungsanspriiche einschliefllich des Rickkaufwertes im Falle

einer vorzeitigen Vertragskindigung werden demnach von der unwiderruflich
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bezugsberechtigten Familienstiftung erworben. Zugleich kénnen der Ehepartner, Kinder,
Enkelkinder etc. als widerruflich fir den Todesfall bestellten Beglinstigten des
Versicherungsvertrags eingesetzt werden. In der Stiftungssatzung wird dann festgelegt,
wie die auslandische Stiftung mit den Ertragen des Versicherungsvertrags umgehen soll.
Diese Stiftungsleistungen konnen regelmaBig oder einmalig ausgekehrt oder auch fiir die

Ausschittung zu einem spateren Zeitpunkt thesauriert werden.

Die steuerlichen Gestaltungsmoglichkeiten sind weitreichend und bedirfen einer sehr
individuellen ~ Betrachtung. Daher sollen hier nur die erbschaft- oder
schenkungsteuerlichen Implikationen in Bezug auf die unwiderruflich beglinstigte Stiftung
kurz bewertet werden. Die Kernaussage lautet: Je nach Falligkeitsszenario kdnnen
erbschaft- oder schenkungsteuerliche Pflichten komplett vermieden werden. Negative
steuerliche Konsequenzen sind nur in ganz wenigen Situationen zu erwarten, etwa dann,
wenn der Versicherungsvertrag vorzeitig und zu Lebzeiten des Mandanten gekiindigt wird

und zuvor auf die Ubertragung auf die liechtensteinische Stiftung verzichtet worden ist.

Daher ldsst sich ein umfassender und steueroptimierter Vermégensschutz durch eine
kombinierte Losung aus liechtensteinischer Lebensversicherung und Familienstiftung seht
gut herstellen. Dies bedarf einer sehr individuellen Gestaltung, um eine ideale Struktur zu
erreichten. Dann er6ffnen sich dullerst interessante Moglichkeiten, die Asset Protection
zu internationalisieren und Uiber verschiedene Rechtsinstrumente und -systeme zu

fordern.

Rechtsanwalt und Steuerberater Thorsten Klinkner fiihrt die Rechtsanwalts- und
Steuerberatungsgesellschaft UnternehmerKompositionen GmbH aus Meerbusch bei
Diisseldorf. Sie ist etablierter Spezialdienstleister fiir die rechtlich, steuerlich und
strategisch tragfdhige Errichtung von Familienstiftungen als Instrument einer
zukunftsorientierten Eigentiimerstruktur und zu 100 Prozent auf die Entwicklung von
langfristigen Stiftungs-Strategien fiir Familienunternehmen und professionelle

Immobilieninvestoren im deutschsprachigen Raum spezialisiert.
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9. Der vermogensverwaltende Versicherungsvertrag

Der vermogensverwaltende Versicherungsvertrag als Gestaltungsmittel der

Vermogensnachfolge

Relativ unbekannt ist jedoch, dass breite Spektrum von Einsatzmoglichkeiten eines
Lebensversicherungsvertrags im Rahmen der Vermogensstrukturierung.

Seit der Gesetzgeber in einem BMF-Schreiben vom 1.10.2009, (Az: IV C 1 - S
2252/07/0001) die Besteuerung von Versicherungsvertragen im Sinne des § 20 Abs.1 Nr.
6 EStG geregelt hat, kommen in der Regel ausschlielRlich Vertrage zum Einsatz, bei denen

auch die ertragssteuerlichen Vorteile (gem. §20 Abs. 1 Nr.6 EStG) genutzt werden kénnen.

Der rein vermogensverwaltende Versicherungsvertrag fiihrt seitdem ein ,Schattendasein”
und kommt bei der Strukturierung von Vermoégen kaum zum Einsatz. Dabei zeigt das o.g.
BMF-Schreiben auch klare Anforderungen an einen vermogensverwaltenden
Versicherungsvertrag auf. Die sich daraus ergebenen Einsatzmoglichkeiten, sind sehr

vielfaltig.

Lebensversicherungsvertrage werden in ihrer vertraglichen Ausgestaltung entscheidend
durch die steuerrechtlichen Rahmenbedingungen bestimmt. Die unterschiedliche
vertragliche Ausgestaltung aber auch die Gestaltbarkeit solcher Vertrage, haben einen
direkten Einfluss auf ihre steuerrechtliche Qualifikation, sowie die ertragssteuerliche
Behandlung der aus dem Lebensversicherungsvertrag zuflieBenden Ertrage. Je nach
Ausgestaltung werden die Ertrage eines Lebensversicherungsvertrags, einer laufenden

oder nachschissigen Besteuerung unterworfen.

9.1 Ertragssteuerliche Regelungen

Vermogensverwaltende  Versicherungsvertrage werden von den allgemeinen
Besteuerungsregelungen fiir Versicherungsvertrage (§ 20 Abs.1 Nr. 6 EStG)

ausgenommen. Das bedeutet, dass derartige Vertrage transparent besteuert werden.

Die Ubertragung von Anlagegiitern auf das Versicherungsunternehmen im Zeitpunkt der
Begriindung eines vermogensverwaltenden Versicherungsvertrags sowie deren

Rickibertragung auf den wirtschaftlich Berechtigten im Zeitpunkt der Beendigung des
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Vertragsverhaltnisses ist ertragssteuerlich unbeachtlich und fiihrt damit insbesondere

nicht zu einer VerduRerung im Sinne des § 20 Absatz 2 EStG.

9.2 Einsatzmoglichkeiten im Zusammenhang mit Immobilienvermégen

Investitionen in Immobilien, gehen in der Regel einher mit einem hohen Kapitaleinsatz.

Dabei stehen Investoren unterschiedliche Moglichkeiten der Investitionsstrukturierung
zur Verfligung. Neben einer Direktinvestition, werden in der Praxis Uberwiegend
vermogensverwaltende Personengesellschaften oder Kapitalgesellschaften fiir den

Immobilienerwerb eingesetzt.

Im Zusammenspiel mit einem Lebensversicherungsvertrag ergeben sich durchaus
interessante Strukturierungsmoglichkeiten, Immobilienvermégen bereits zu Lebzeiten

und aullerhalb des Nachlasses zu libertragen.

Eine mogliche Immobilienerwerbsstruktur kénnte u.a. so ausgestaltet sein, dass der
Erwerber in einem ersten Schritt einen anteilsgebundenen Lebensversicherungsvertrag
abschlief8t. In dem Versicherungsvertrag wird geregelt, dass die Versicherungsgesellschaft
die Versicherungspramie fir den Erwerb von Anteilen an einer vermogensverwaltenden
Personengesellschaft verwendet. Soweit moglich, wird der Erwerb der Anteile

grunderwerbsteuerlich optimiert durchgefiihrt.

Ausgehend davon, dass die Anforderungen an einen vermodgensverwaltenden
Versicherungsvertrag (gem. BMF-Schreiben v. 01.10.2009) erfillt sind, werden zukinftige
Gewinne oder Verluste nicht der Versicherung zugerechnet, sondern dem

Versicherungsnehmer (Erwerber der Immobilie) selbst.

Ein Verkauf der Immobilie nach Ablauf von 10 Jahren (seit Anschaffung), sollte indes

steuerfrei moglich sein.

Durch Benennung von Bezugsberechtigten, konnte der Versicherungsnehmer die Anteile
an der vermogensverwaltenden Personengesellschaft, z.B. ganz gezielt gemeinnitzigen

Organisationen bzw. Stiftungen (und somit aulRerhalb des Nachlasses) zukommen lassen.

Da als zivilrechtlicher Eigentiimer der Gesellschaftsanteile die Versicherungsgesellschaft

in Erscheinung tritt, wiirde der Erwerbsvorgang mit maximaler Diskretion fiir den Investor
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erfolgen. Auch Uber den gesamten Lebenszyklus der Investition, ware ein Maximum an

Diskretion fur den Erwerber gegeben.

Durch  eine  rechtskonforme  Ausgestaltung eines  vermogensverwaltenden
Versicherungsvertrages, lassen sich bereits zu Lebzeiten klare Regelungen fir die
Vermogensnachfolge treffen und etwaige Erbstreitigkeiten vermindern und im besten Fall

verhindern.

Die ertragssteuerliche Optimierung, steht bei dieser Vermogensstrukturierung
zweifelsfrei nicht im Vordergrund. Vielmehr geht es um Nachfolgeplanung- und

Strukturierung.

9.3 Vorteile einer vermégensverwaltenden Versicherungslésung

1. Optimale Planung von Erbschaft-/Schenkungsteuer durch friihzeitige und
vollstandige Nutzung von Freibetrdagen und Nutzung der wieder auflebenden
Freibetrage alle zehn Jahre.

2. Nutzung des Abzugsbetrages fiir steuerbeglinstigtes Betriebsvermogen alle zehn
Jahre.

3. Vermogensverlagerung auf Ehegatten zur Schaffung weiterer Freibetrdge zu
Gunsten gemeinsamer Kinder.

4. Progressionsminderungen durch mehrere Schenkungen (Ubertragungen).

5. Senkung der Einkommensteuerlast durch Zuordnung von Einkiinften an Personen
mit geringerem Steuersatz (Kinder).

6. Vollstandige Verfligungsmacht des Erblassers/ Schenkers zu Lebzeiten durch
Versicherungsnehmereigenschaft, z.B. (1% VN (z.B. GroReltern) und 99% VN
(Enkel).

7. Schutz vor Zerschlagung des Vermogens durch Auseinandersetzungsversuche von
Kindern und Erben.

8. Ausschluss unliebsamer Pflichtteilsberechtigter und Gestaltung der Erbfolge nach
eigenen Vorstellungen des Schenkers.

9. Sicherung der Altersvorsorge wie bei der konventionellen Schenkung unter
NieBbrauchsvorbehalt.

10. Grunderwerbsteuerfreiheit bei Ubertragung von Immobilienvermégen gestaltbar.

11. Vermeidung von Pflichtteilsanspriichen.
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12. Optimierung von Pflichtteilserganzungsanspriichen (Abschmelzmodell).

13. Versicherungslosung auch einsetzbar fir Immobilienvermégen und/oder
Unternehmensanteile.

14.Ein  vermobgensverwaltender  Versicherungsvertrag,  bietet eine  fast
uneingeschrankte Flexibilitit und Sicherheit fiir den ,Ubertragenden®.

15. Moglichkeit von Term Fix Vereinbarungen

10. Die Private Wealth Police in der privaten Finanzplanung

In der privaten Finanzplanung ist die Liquiditatsplanung ist ein wesentlicher Bestandteil.
Durch die planerische Gestaltung wird der Renditeaspekt des liquiden Vermogens
optimiert. Die Liquiditatsplanung umfasst die Steuern, die Verflgbarkeit in
unterschiedlichen Auspragungen, die Kosten, den Liquiditdtsbedarf und die Inflation. Sie
unterteilt sich in drei verschiedenen Liquiditdtsgraden und ob man sich bereits in der

Pensionsphase befinden oder noch in der Vermégensaufbauphase.

Die folgend berechneten Finanzplanungen resultieren aus dem jeweiligen Kundenprofil!

10.1 Finanzplanung zur Altersvorsorge

10.1.1 Liquiditat 1. Grades

Liquiditat 1. Grades (Girokonto plus Geldmarkt)

monatlicher Kapitalbedarf: 4.000 €

Kapital auf dem Girokonto: 4 8.000 €

Kapital auf dem Tagesgeldkonto bzw. Geldmarktfonds: 15.000 €
risikolose Veranlagung: 23.000 €

kalkulatorischer Zinssatz: 0,0%

Kapital der Liquiditat 1. Grades: 23.000 €

verbleibendes Anlagekapital: 192.000 €

Ziele der Liquiditat 1. Grades
Die Liquiditdat 1. Grades dient dem Kapitalbedarf des taglichen Lebens. Weiteres, zur Verfligung

stehendes Kapital sollte in den Kategorien Liquiditat 2. und 3. Grades investiert werden.
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10.1.2 Liquiditat 2. Grades

Liquiditat 2. Grades Anlage und Sparplan (Bankdepot)

Sparerpauschbetrag: 1.602 €

Zinsertrag aus dem Tagesgeld: 0€

verbleibender Sparerpauschbetrag: 4 1.602 €

kalkulatorischer, steuerlicher Ertrag aus TMD AR: 3,0%
Kapital der Liquiditdat 2. Grades: 53.400 € TMD AR

Anlage einmalig: 50.000 €
plus monatlich: 2.000 € TMD AR

verbleibendes Anlagekapital: 142.000 €

Ziele der Liquiditat 2. Grades
Die Liquiditdt 2. Grades dient priméar den Ersatzinvestitionen oder Reparaturen bzw. Instandhaltungen.

Gleichzeitig sollte der steuerliche Ertrag nicht zu einer Steuerzahllast fiihren bzw. diese méglichst

gering halten.

Durch die optimale Nutzung des Sparpauschbetrages wird die Steuerkostenquote auf

annahernd Null reduziert.

Zu Target Managed Depot AR (TMD AR) — Die digitale Vermégensverwaltung

Die Target Strategie bietet den Anlegern die Méglichkeit, in ein breit und global, Gber alle

Anlageklassen hinweg diversifiziertes Portfolio zu investieren.

Die Anlagestrategie ist sehr flexibel und kann sich sowohl bei Aktien als auch bei Anleihen
innerhalb einer Bandbreite von 0% — 100% bewegen. Der Anteil an Rohstoffen/
Edelmetallen, wie z.B. Gold, kann bis zu 30% betragen. Zudem koénnen bis zu 50%

Strategiefonds eingesetzt werden.

Eine Besonderheit der TMD AR Strategie liegt auch darin, dass die Depots je nach
konjunktureller Phase auch auf fallende Kurse durch Short-ETFs abgesichert werden

kénnen.

Durch die breite Ausrichtung und Allokation ist die Target Strategie gegeniber den
allgemeinen Marktrisiken robust aufgestellt und hat somit eine gute Basis fiir eine

moglichst geringe Schwankungsbreite.

Mehr Depotstruktur und Online-Depoteréffnung unter: www.target-fonds.info
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10.1.3 Liquiditat 3. Grades

Liquiditat 3. Grades (Private Wealth Police)

RK gemal Profil
2v.5 85.200€ 60% 1.
3v.5 28.400€ 20% 2.
4v.5 0€E 0% 3.
5v.5 28.400€ 20% 4,

Kapital der Liquiditdt 3. Grades:

Ziele der Liquiditat 3. Grades

verbleibendes Anlagekapital:

142.000 €

Target Baskets (mind. 25.000 € / Depot)

80.000 € Target Global Income

- € Target Global Balanced
37.000 €

25.000 €

142.000 €

Target wikifolio Conservative

Target wikifolio Outperformance

Die Liquiditdt 3. Grades dient als strategisches Investment. Neben der steuereffizienten Anlage, kann

mit der Hilfe der Private Wealth Police auch die Nachlassplanung bedarfsgerecht umgesetzt werden.

Durch die Aufteilung des Anlagebetrages in unterschiedliche Strategien wird durch die

Diversifizierung das Gesamtrisiko der Veranlagung deutlich geschmalert. Natirlich

kénnen auch andere Target Baskets in Abstimmung mit dem Vermdgenstrager eingesetzt

werden.

10.1.4 Zusammenfassung

Graphische Ubersichten

Aufteilung des Kapitals in Liguiditdtsgrade

11%

23%

66%

N

3. Grades

M 2. Grades

m1. Grades

Aufteilung des Anlagebetrages

Target wikifolio...- 25.000€
Target wikifolio Conservative
Target Global Income

Target Managed Depot AR

23.000€
-

Giro/Tagesgeld

37.000€

Durch die Aufteilung des Anlagebetrages in ,Liquiditatsgraden” wird der Anlagebetrag

und die monatlich zur Verfliigung Liquiditat optimiert eingesetzt, um so nicht unnoétig

Kapital auf unverzinste Girokonten oder Tagesgelder liegen zu haben.
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10.2 Finanzplanung zur Altersversorgung

10.2.1 Liquiditat 1. Grades

Liquiditdt 1. Grades (Girokonto plus Geldmarkt)

monatliche Einkinfte: 2.700 €

monatlicher Kapitalbedarf: ’ 3.100 €

monatliche Unterdeckung: ’ -400 €

Kapital auf dem Girokonto oder Tagesgeld: 14.400 €
kalkulatorischer Zinssatz: 0,0%

Kapital der Liquiditédt 1. Grades: 15.000 €
verbleibendes Anlagekapital: 210.000 €

Ziele der Liquiditdt 1. Grades
Die Liquiditat 1. Grades dient dem Kapitalbedarf des téglichen Lebens. Weiteres, zur Verfligung

stehendes Kapital sollte in den Kategorien Liquiditat 2. und 3. Grades investiert werden.

10.2.2 Liquiditat 2. Grades

Liquiditdt 2. Grades inkl. Enthahmeplan (Bankdepot)

Sparerpauschbetrag: 1.602 C‘
Zinsertrag aus dem Tagesgeld: ’ 0€
verbleibender Sparerpauschbetrag: ’ 1.602 €
kalkulatorischer, steuerlicher Ertrag aus TMD AR: 2,0%
Kapital der Liquidit&t 2. Grades: ’ 80.100 €

Anlage einmalig: 80.000 € TMD AR

plus monatliche Investmentrente (Auszahlplan): 400€ TMD AR
verbleibendes Anlagekapital: 130.000 €

Ziele der Liquiditdt 2. Grades
Die Liquiditat 2. Grades dient primar den Ersatzinvestitionen oder Reparaturen bzw. Instandhaltungen.
Gleichzeitig sollte der steuerliche Ertrag nicht zu einer Steuerzahllast fihren bzw. diese méglichst

gering halten.

Durch die optimale Nutzung des Sparpauschbetrages reduziert man die

Steuerkostenquote auf anndhernd Null.

Seite 65




10.2.3 Liquiditat 3. Grades

Liquiditat 3. Grades (PWP)

verbleibendes Anlagekapital: 130.000 €

Ziele der Liquiditat 3. Grades

RK gemadaD Profil Target Baskets (mind. 25.000 € / Depot)
2v.5 | 104.000€ 80% 1. 80.000 € Target Global Income
3v.5 26.000€ 20% 2. 30.000 € Target wikifolio Conservative
4v.5 0€ 0% 3. 20.000 € Target wikifolio + Edelmetall
5v.5 0€ 0% 4, - €
r
Kapital der Liquiditat 3. Grades: 130.000 €

Die Liquiditdt 3. Grades dient als strategisches Investment. Neben der steuereffizienten Anlage, kann

mit der Hilfe der Private Wealth Police auch die Nachlassplanung bedarfsgerecht umgesetzt werden.

Durch die Aufteilung des Anlagebetrages in unterschiedliche Strategien wird durch die

Diversifizierung wird auch hier das Gesamtrisiko der Veranlagung deutlich geschmalert.

Natlrlich kénnen auch andere Target Baskets in Abstimmung mit dem Vermaogenstrager

eingesetzt werden.

10.2.4 Zusammenfassung

Graphische Ubersichten

Aufteilung des Kapitals in Liquiditatsgrade Aufteilung des Anlagebetrages

7%
Target wikifolio + Edelmetall 20.000 €
ikifoli i 30.000 €
58% Target wikifolio Conservative
Target Global Income
Target Managed Depot AR €
Giro/Tagesgeld 15.000 €
B 1. Grades M 2. Grades 3. Grades | p
> v

Durch die Aufteilung des Anlagebetrages in , Liquiditdtsgraden” wird der Anlagebetrag

und ein monatlicher Auszahlplan (Investmentrente) eingerichtet, um die monatliche

notwendige Liquiditat risikoadjustiert zu gewahrleisten, um so nicht unnoétig Kapital auf

unverzinste Girokonten oder Tagesgelder liegen zu haben.
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11. Die Vienna-Life Lebensversicherung AG Vienna Insurance Group

Die Vienna-Life Lebensversicherung AG Vienna Insurance Group ist seit dem Jahr 2000
von Liechtenstein aus im grenziberschreitenden Dienstleistungsverkehr tatig. Als
Spezialanbieter fiir Fondsgebundene Lebens— und Rentenversicherungen zdhlt die
Vienna-Life zu den gréReren und eingefiihrten Gesellschaften in ihrem Geschaftsfeld. Die
Vienna-Life ist eine 100% Tochtergesellschaft der Vienna Insurance Group AG (Wiener
Versicherung Gruppe). Diese ist die filhrende Versicherungsgruppe in Osterreich sowie
Zentral- und Osteuropa (CEE). Rund 50 Versicherungsgesellschaften in 30 Landern bilden
eine Gruppe mit langer Tradition, starken Marken und hoher Kundenndhe. Die mehr als
25.000 Mitarbeiter(innen) der Vienna Insurance Group (Wiener Versicherung Gruppe)
kiimmern sich tagtaglich um die Bedirfnisse von mehr als 22 Millionen Kunden. Seit 1994
notiert die VIG-Aktie an der Wiener Borse und weist ein ,A+“-Rating mit stabilem Ausblick
der international anerkannten Ratingagentur Standard & Poor's aus. Das ist das beste

Rating aller Unternehmen im ATX, dem Leitindex der Wiener Borse.
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12. Alles muss auf den Priifstand!

Gerne koénnen Sie bei mir ein kleines Exceltool zur Erstellung einer Vermdgensbilanz
anfordern. Die Daten sind unkompliziert innerhalb von 5-10 Minuten eingetragen.

Hieraus ergibt sich die Moglichkeit zur Umsetzung der privaten Finanzplanung.

Beispiel:
ogensbila Max und Maria Muster, Muster Str. 25, 12345 Musterstadtjiyl 01.08.20
Vermogensklasse Vermogenswerte Verbindlichkeiten Nettovermégen
Bankkonten / Tages- und Festgelder 25.000 € 0€ 25.000 €
Bausparkassen 15.000 € 0€ 15.000 €
Wertpapierdepots 30.000 € 0€ 30.000 €
Fondsgebundene Lebens- und Rentenvers. 10.000 € o€ 10.000 €
Klassische/Index Lebens- und Rentenvers. 12.500 € 0€ 12.500 €
Selbstgenutzte Immobilie 400.000 € 250.000 € 150.000 €
Anlageimmobilien 150.000 € 145.000 € 5.000 €
Firmenvermogen o€ o€ o€
Beteiligungen / AlFs 20.000 € 0€ 20.000 €
Kunst, Sammlungen o€ 0€ 0€
Gebrauchsvermogen / Hausrat etc. 50.000 € 0€ 50.000 €
Salde 712.500 € 395.000 € 317.500 €
~N
Bruttovermogen L
8 Verbindlichkeiten und
aBak Nettovermdgen
BBausparkasse
OWertpapiere

SFonds-LVIRV
Bklasdgsche LVIRV

| Selbstgen. Immobilien
B Anlageimmobilien

BFirmenvermagen

DBetedigungen
DKung, Sammiungen

B Gebrauchsvermogen mVerbindichkeiten @ MNettov errrijgerl

Das Excel-Tool kbnnen bestellt werden unter: klein@rk-familyoffice.de oder online unter

www.private-wealth-police.de.

13. Whole-Life Versicherung

Alles ohne ,,Whole-Life Tarif” ist nichts und bedeutet lebenslange Flexibilitat!

Ein entscheidender Aspekt bei der Wahl eines Versicherungstarifs ist der Whole-Life
Charakter der Lebensversicherung. Whole-Life bedeutet, dass so lange die versicherte
Person lebt, es kein Laufzeitende der Police gibt. Dieser Aspekt ist grundlegend und die
Begriindung simpel. Denn mit einem Laufzeitende eines Versicherungsvertrages enden
automatisch alle Planungen und alle Steuer- und Renditevorteile werden erheblich

reduziert. Auszlige aus dem BMF-Schreiben vom 1.10.2009 (Besteuerung von
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Lebensversicherungen) zum  Thema  Kapitalversicherung mit  lebenslangem

Todesfallschutz.

Bei einer Kapitalversicherung mit lebenslangem Todesfallschutz leistet das Versicherungs-
unternehmen grundsatzlich nur, wenn die versicherte Person stirbt. Der vornehmliche
Zweck eines solchen Versicherungsvertrages ist die Deckung von Kosten und Auf-
wendungen im Zusammenhang mit dem Todesfall, z.B. Erbschaftsteuer, zivilrechtlich
bedingten Ausgleichszahlungen im Rahmen einer Erbschaftsplanung (Vermoégensnach-

folgeversicherung).

Eine Todesfallleistung stellt keine Einnahme im Sinne des § 20 Absatz 1 Nr. 6 EStG dar,

also keine Abgeltung- bzw. Einkommensteuer!

Manche Kapitalversicherungen mit lebenslangem Todesfallschutz bieten jedoch die
Moglichkeit, zu Lebzeiten der versicherten Person eine Versicherungsleistung abzurufen,
so dass die Versicherung beendet wird oder mit einer reduzierten Versicherungssumme

bestehen bleibt. Eine abgerufene Leistung ist nach § 20 Absatz 1 Nr. 6 EStG zu versteuern.

13.1 Betrifft die Private Wealth Police

Kosten fiir den Todesfallschutz (pro 1.000 € Todesfallleistung — Ausziige)

Risikopramie / Risikopramie /
Alter / Age Risk charge Alter / Age Risk charge
10 0,1223 70 32,5243
11 0,1350 71 36,6133
12 0,1615 72 40,8165
13 0,2048 73 45,1445
14 0,2743 74 49,6858
15 0,3698 75 54,6795
16 0,4855 76 60,2620
17 0,6093 77 66,6043
18 0,7185 78 73,8528
19 0,7973 79 82,1145
20 0,8410 80 91,4740
21 0,8470 81 101,9668
22 0,8315 82 113,6098
23 0,7983 83 126,3973
24 0,7575 84 140,4223
25 0,7153 85 155,7778
26 0,6790 86 172,5135
27 0,6520 87 190,5565
28 0,6380 88 209,7593
29 0,6343 89 229,9720
30 0,6418 90 251,0430
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Anstatt auf die Beitragssumme werden bei diesen Vertragen die Anforderungen an den
Mindesttodesfallschutz auf das Deckungskapital, auf den Zeitwert des Vertrages oder auf
die Summe der gezahlten Beitrdage bezogen. Als ausreichend wird eine Todesfallleistung
betrachtet, die das Deckungskapital oder den Zeitwert um mindestens zehn Prozent des

Deckungskapitals, des Zeitwerts oder die Summe der gezahlten Beitrage Ubersteigt.

Beispiel
Je élter die versicherte Person, umso hoher sind die Kosten fir den Todesfallschutz.
Berechnet werden die Kosten fiir den Todesfallschutz von der jlingsten versicherten

Person.

Der Depotwert soll 100.000 € betragen. Der Todesfallschutz waren 10.000 €, also 10%
vom Depotwert. Die Todesfallleistung waren dann 110.000 €.

Fiir eine 30jahrige Person fallt eine Risikopramie von 10 x 0,6418 € an = 6,42 €.

Fiir eine 70 jahrigen Person ist die Risikopramie 10 x 32,5243 € =325,24 €

Der Todesfallschutz ist auch vom Depotwertverlauf abhangig. Steigt der Depotwert durch
Kurssteigerungen oder Zuzahlungen erhoht sich die Risikopramie entsprechend der o.a.

Berechnung.

14. Fazit

Im Laufe dieses eBooks sind viele Beispiele aufgezeigt worden, die die Vorteile im
Zusammenhang mit der Private Wealth Police deutlich machen. Aber auch die
Lebensversicherungsvertrage im Wealth Management — Segment bendtigen Bankdepots.
Es entstehen sogar zusatzliche laufende Kosten fir die Vertragsverwaltung. Die
Differenzen ergeben sich durch die unterschiedlichen rechtlichen und steuerlichen

Gegebenheiten, Bewertungen und Behandlungen.

Es ist aber dringend angeraten, sich fachlichen Rat einzuholen. Bei der richtigen
Vertragsgestaltung, kombiniert mit einem flexiblen und aktiven Vermégensmanagement
wird in der Regel die Effizienz der Geldanlagen deutlich erhoht und gleichzeitig Vorsorge

hinsichtlich der persdnlichen Bediirfnisse sowie des personlichen Nachlasses ermaoglicht.

Daraus resultiert immer ein individuelles Konzept zum Vermoégensschutz zum

Vermogensmanagement und zur Vermoégens-Nachlassplanung!
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Vorteile der PWP auf den Punkt gebracht:

e Steuer- und rechtskonformes Versicherungskonzept aus Liechtenstein

e Umfangreiche Vermdgensschutzfunktionen

e Konkursschutz auf vielen Ebenen

o Wegfall von Ertragnisaufstellungen fiir die Steuererklarung

e Steuerstundungseffekte wahrend der Vertragslaufzeit

o Keine Abgeltungsteuer oder Vorabpauschalen

e Einkommensteuerfreie Auszahlung der Todesfallleistung

e Whole-Life Tarif — lebenslange Flexibilitat

e Flexibler Vermoégensaufbau durch Zuzahlungen moglich

e Einfache diskrete und kostenglinstige Nachfolgeregelung aullerhalb des
Testamentes moglich (keine Erbstreitigkeiten)

e Fondsplattform oder Dachfonds light im Versicherungsmantel

15. Kontaktdaten

Dipl.-Betriebsw. (FH) Rolf Klein
€uropean Financial Planner €FP
Camesstr. 59, D-47807 Krefeld
Tel.: 02151 — 313148, Fax: 03212 — 1009918

eMail: klein@rk-familyoffice.de

Web: www.rk-familyoffice.de

16. Wichtige Internetseiten

Vienna-Life Lebensversicherung AG: www.vienna-life.li

Private Wealth Police: www.private-wealth-police.de
Neutralis Kapitalberatung GmbH: www.proneutralis.de
UnternehmerKompositionen GmbH: www.unternehmerkompositionen.com

Seite 71



mailto:klein@rk-familyoffice.deW
http://www.rk-familyoffice.de/
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http://www.vienna-life.li/
http://www.private-wealth-police.de/
http://www.proneutralis.de/
http://www.unternehmerkompositionen.com/

wikifolio http://wikifolio.com

BaFin: http://www.bafin.de

Das Firstentum Liechtenstein: http://www.liechtenstein.li
Finanzmarktaufsicht Liechtenstein: http://www.fma-Ii.li
Liechtensteinische Gesetzessammlung: http://www.gesetze.li
Liechtensteinischer Anlagenfondsverband: http://www.lafv.li
Liechtensteinischer Versicherungsverband: http://www.lvv.li

Vienna Insurance Group (VIG): http://www.vig.com

17. Rechtliche Hinweise

Dieses eBook ist nur fir den Kiufer/Empfanger bestimmt. Die Ausarbeitung darf ohne
vorherige Genehmigung nicht kopiert, an Dritte weitergeleitet oder Dritten zuganglich
gemacht werden. Es gilt nicht als Angebot oder Beratung, sondern dient lediglich der
Orientierung. Getatigte Aussagen sind als unverbindlich zu verstehen. Gestaltungen oder
sonstige, jegliche Indikationen und Informationen sind von den Marktgegebenheiten und
Gesetzen abhangig, die zu dem Zeitpunkt der Veroffentlichung gelten. Dieses eBook stellt
auch keine juristische und steuerliche Empfehlung bzw. Ratschlag dar. Die dargestellten
Sachverhalte dienen ausschlieBlich der generellen Erlduterung. Zur Klarung individueller
Sachverhalte muss ein qualifizierter Finanzberater, Versicherungsmakler, Steuerberater
oder Fachanwalt hinzugezogen werden. Fir Schaden, die im Zusammenhang mit der
Verwendung bzw. Verteilung dieses eBooks entstehen oder entstanden sind, Gibernimmt

Rolf Klein (Autor) keine Haftung.
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